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S O T R E Q  N O  M E R C A D O  O N S H O R E

NO NORTE DO BRASIL,
O PROJETO AZULÃO ESTÁ VOANDO.

É lá que os motores Cat® estão trabalhando 

continuamente para transformar gás natural em 

energia elétrica, a única possibilidade de fornecimento 

de energia local. 

O Projeto Azulão, da Eneva, conta com uma usina 

térmica de alta efi ciência de 24 MW.

A Sotreq se orgulha em fazer parte dessa história de 

inovação em efi ciência energética, gerando energia 

com combustível mais limpo do que outras alternativas 

fósseis e transformando vidas através da tecnologia 

e automação, levando desenvolvimento para a região 

Norte do Brasil.

E A SOTREQ FAZ PARTE DISSO.



Editorial

SOTREQ
Com mais de 80 anos de inovação, a So-
treq é uma empresa nacional que fornece 
soluções para equipamentos novos e se-
minovos, tecnologia, suporte ao produto 
especializado, além de solução para loca-
ção. É revendedora ofi cial Cat® com mais 
de 50 fi liais distribuídas em mais de 90% 
do território nacional. Atende aos segmen-
tos do mercado de Construção, Minera-
ção, Agronegócio, Energia, Florestal, In-
dustrial e Petróleo & Gás e Marítimo, com 
uma equipe técnica altamente qualifi cada.

A  Revista Elo chega à sua sexta edição mostrando ino-
vações, tecnologias e histórias inspiradoras ligadas ao 

mercado de equipamentos para diferentes tipos de infra-
-estrutura, sempre pensando em informar e atualizar seus 
leitores dos mais diversos campos de atuação da Sotreq. 

Um dos destaques é a nova geração de máquinas com-
pactas da Cat®, as famosas “minis”, produzidas no Brasil 
e vendidas no mundo todo. Esses equipamentos têm um 
desempenho ainda melhor, além de oferecerem mais con-
trole e conforto para os operadores. 

A tecnologia da SITECH também está impactando o merca-
do de construção pesada do Uruguai. Com as soluções de 
topografi a e automação de implementos, a produtividade 
e a precisão estão atingindo níveis de qualidade cada vez 
maiores, tornando nosso vizinho uma referência em efi ci-
ência na construção.

A Sotreq se sobressai ainda no segmento de mineração 
com o primeiro projeto do "zero" de extração de ouro re-
alizado em parceria com a empresa canadense G-mining 
no Brasil. Juntas, desempenham um papel fundamental no 
desenvolvimento da operação.

Para encerrar, destaca-se o acordo pioneiro entre Sotreq, 
Caterpillar e Wilson Sons, que promove avanços signifi cati-
vos em sustentabilidade para rebocadores e embarcações 
off shore. Como representante de importantes empresas 
do setor, a Sotreq tem o compromisso contínuo de buscar 
soluções ambientalmente conscientes, visando preservar 
o meio ambiente. Essa parceria demonstra o empenho da 
empresa em encontrar alternativas mais verdes e reforça 
nosso compromisso com a sustentabilidade. 

Boa leitura!
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Espaço Selfi e

"Desde os primeiros dias de trabalho na Sotreq, percebi que havia encontrado o meu 
lugar. Fui convidado a participar de atividades de voluntariado, ensinando xadrez para 
crianças, o que fez eu me sentir muito importante. Agradeço à Sotreq por todas as oportu-
nidades. Sinto muito orgulho de fazer parte de um grupo como esse."

Renan Aparecida Consultor de Desenvolvimento de Mercado

“A minha experiência na Sotreq tem sido maravilhosa. Logo que cheguei me
deparei com o Conexão EAD, uma plataforma na qual pude aprender mui-
to sobre a empresa e realizar cursos gratuitos sobre ferramentas essenciais 
para o meu desenvolvimento. Fui muito bem acolhido pela minha equipe de 
Gestão de Lubrifi cação e, apesar das obrigações, conseguimos manter o am-
biente leve e sem estresse, podendo trabalhar com calma, em um ambiente 
amistoso, aprendendo e ajudando uns aos outros.”

Afrânio Junior Estagiário de Motores Novos

“Trabalhar na Soimpex tem sido uma experiência inspiradora. As oportunidades 
de crescimento e aprendizado são constantes. Além disso, vivencio todos os dias 
valores que aprendi não estarem somente no papel. O comprometimento com a 
sustentabilidade, o respeito nas relações, a valorização dos colaboradores e clientes 
e a superação permanente garantem não apenas um bom clima corporativo, mas 
também o sucesso nos negócios.”

Philippe Almeida Consultor Comercial Soimpex



Exterior

O mercado de construção civil 
no Uruguai é conhecido por 

seu elevado padrão de exigên-
cia construtiva. Com mais de 
um século de tradição nesse se-
tor, o país mantém leis e regula-
mentações voltadas à qualidade 
e segurança das obras, situação 
que demanda busca contínua 
por efi ciência de processos.

Aproveitando essa oportu-
nidade estratégica, a SITECH, 
empresa de referência em solu-

ções tecnológicas para os seg-
mentos de mineração, ferrovia 
e obras de construção civil no 
Brasil, expande seu território 
de atuação.

Nessa etapa inicial, o foco 
está na promoção dos sistemas 
de alta precisão 3D Trimble, 
uma das soluções de movimen-
to de terra e pavimentação mais 
modernas do mercado.

O mercado de construções 
do Uruguai já apresenta alto 

nível de maturidade no uso 
de ferramentas tecnológicas e 
agora pode se benefi ciar com 
operações mais rápidas, eco-
nômicas e efi cientes. “Nossa 
equipe técnica está pronta para 
oferecer suporte especializado 
e garantir que as empresas uru-
guaias tenham acesso ao que 
há de mais avançado em tec-
nologia”, explica Vanderlei Zer-
miani, coordenador comercial 
da SITECH.

TECNOLOGIA DA SITECH LEVA 
SOLUÇÕES DE PRECISÃO E 
PRODUTIVIDADE AO URUGUAI
O mercado de construção pesada uruguaio conta com inovações de 
topografi a e automação de implementos de máquinas da linha amarela

NOSSA
TECNOLOGIA
NÃO TEM
FRONTEIRAS
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Mercado

A Robit, especialista global 
em consumíveis de perfu-

ração de alta qualidade para 
os mercados de mineração e 
construção, assinou um acordo 
de distribuição com a Sotreq, 
empresa líder de mercado que 
oferece suporte especializa-
do em peças e equipamentos. 
O acordo prevê a representa-
ção da Robit e sua ampla gama 
de produtos no Brasil, um dos 
maiores países mineradores 
do mundo.

Robit e Sotreq unem forças para 
fortalecer presença no mercado 
brasileiro de perfuração nos 
segmentos de mineração e 
construção
A parceria vai ampliar a presença da Robit no país, aproveitando as 
estruturas de vendas, o suporte ao produto e as vantagens competitivas da 
Sotreq no Brasil para suprir as demandas de consumíveis de perfuração

A posição do Brasil como uma 
economia proeminente e sua 
presença signifi cativa na indús-
tria de mineração apresentam 
uma notável oportunidade ao 
negócio de consumíveis de per-
furação da Robit. O objetivo é 
expandir a cobertura do setor e 
fortalecer a rede de distribuição 
na América Latina, replicando a 
mesma trajetória de sucesso que 

teve em outros países mineiros, 
como Peru e Chile.

A colaboração entre as em-
presas proporciona uma variada 
seleção de soluções de alta qua-
lidade. Entre elas, destacam-se 
os produtos para as linhas Top 
Hammer e DTH, além de con-
tar com produtos específi cos 
para o mercado de geotecnia e 
perfuração de poços de água. 
São bits, hastes, tubos, punhos, 
luvas e martelos de fundo, apli-
cados em todos os modelos 
de equipamentos do mercado. 
São ferramentas reconhecidas 
por sua alta durabilidade e pro-
dutividade, resultando em um 
menor custo por metro perfura-
do. A sua gama de especialistas, 
juntamente com uma robusta 
rede de distribuição, habilita a 
venda dos produtos em mais de 
100 países, projetando a Robit 
globalmente.
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Ao trabalhar no campo, a es-
colha da máquina correta 

pode fazer toda a diferença na 
rentabilidade e na segurança 
do empreendimento agrícola. 
Ainda assim, com tantas op-
ções disponíveis no mercado, 
pode ser difícil identifi car qual 
é o equipamento mais apropria-
do para cada cultivo.

A fi m de atender produtores 
exigentes, a Sotreq Agro ofere-
ce soluções de produtos e ser-
viços voltados para o segmento 
de agronegócio com os equipa-
mentos Fendt. Essa marca ale-
mã é reconhecida no mercado 
de maquinários premium por 
oferecer um portfólio comple-
to de tratores, plantadeiras e 
colheitadeiras potentes. A alta 
qualidade e a tecnologia apli-
cada em suas máquinas fazem 
dessa fabricante, represen-
tada pela Sotreq Agro, líder 
em inovação no setor agríco-
la, reunindo benefícios como 

EXCELÊNCIA
ALEMÃ DOS 
EQUIPAMENTOS 
FENDT PARA 
IMPULSIONAR O 
AGRONEGÓCIO

Mercado

conforto ergonômico, controle 
intuitivo, resistência de mate-
riais, motores econômicos e 
sistemas efi cientes.

Na colheita de grãos, por 
exemplo, a colheitadeira Fendt 
IDEAL apresenta diferenciais 
importantes, como uma avan-
çada tecnologia de processa-
mento que garante mais quali-
dade e efi ciência no manuseio 
dos grãos e melhor aproveita-
mento energético em diversas 
condições de trabalho. Além 

disso, a Sotreq Agro disponibi-
liza tratores de alta potência e a 
plantadeira Momentum, mode-
lo exclusivo, com atendimen-
to personalizado nos campos 
mais remotos do país.

Afi nal, todo agricultor sabe 
que a capacidade produtiva, a 
efi ciência, a durabilidade e as 
demais características técni-
cas são determinantes na hora 
de comprar uma máquina que 
garanta aumento e impacto na 
produtividade rural.

A Sotreq Agro oferece 
soluções para o agronegócio 
com os equipamentos 
premium Fendt, conhecidos 
por sua potência e variedade 
de aplicações

CONHEÇA O PORTFÓLIO FENDT DA SOTREQ AGRO



8REVISTA ELO

A Reforma Certifi cada Cat é um 
processo rigoroso que renova os 
equipamentos, garantindo economia 
e a qualidade de um novo

Quando se trata de equipa-
mentos pesados, como as 

máquinas Cat, garantir efici-
ência na operação e na redu-
ção de gastos é fundamental 
para o êxito de qualquer ne-
gócio. Uma forma inteligente 
de alcançar esses objetivos 
é a Reforma Certificada Cat, 
que a Sotreq oferece em suas 
oficinas.

A Reforma Certificada Cat é 
um processo rigoroso de reno-
vação de equipamentos, que 
utiliza as peças genuínas e os 
padrões de qualidade da mar-
ca. Isso envolve a substituição 
de componentes desgastados, 
ajustes precisos e testes para 
garantir alto desempenho e 
durabilidade. 

“Assim, é possível garantir 
a economia de custos em re-
lação a equipamentos novos, 
reduzindo o impacto ambien-
tal e assegurando a qualidade 
comparável à de um equipa-
mento Cat novo”, afi rma Alexis 

Chaia, especialista de Produto 
Corporativo da Sotreq.

3 BENEFÍCIOS DA REFORMA 
CERTIFICADA CAT
Descubra mais razões para 
considerar a opção de revitali-
zar o seu equipamento ou sis-
tema, especialmente quando 
se trata de um elemento essen-
cial nas máquinas, o CPT (con-
junto de força).

1. AUMENTO DA VIDA ÚTIL
A máquina Cat é projetada 
para ter uma segunda vida. 
Com o tempo, o desgaste do 
trem de força afeta o desem-
penho das máquinas, mas 
optar pela Reforma Certifi-
cada Cat prolonga sua vida 
útil. No processo, peças des-
gastadas são substituídas por 
genuínas Cat, garantindo qua-
lidade e confiabilidade origi-
nais. O resultado é um equipa-
mento rejuvenescido, com alto 
desempenho e durabilidade.

2. REDUÇÃO DE CUSTOS
A Reforma Certifi cada Cat é uma 
alternativa economicamente 
mais favorável que a substitui-
ção. O processo, ao ser execu-
tado de maneira preditiva, não 
apenas evita falhas catastrófi -
cas e mantém o desempenho 
operacional do equipamento 
igual ao de um novo, mas tam-
bém reduz os custos operacio-
nais. Isso garante economia ao 
longo de toda a vida útil esten-
dida da máquina.

3. QUALIDADE GARANTIDA
A escolha da Reforma Certi-
ficada Cat oferece tranquili-
dade devido à sua qualida-
de garantida. O processo de 
reforma segue rigorosas di-
retrizes e especificações, as-
segurando que a máquina re-
formada atenda aos padrões 
de desempenho e confiabili-
dade da Caterpillar. 

REFORMA
CERTIFICADA CAT®:
A ESCOLHA INTELIGENTE 
PARA APRIMORAR SUA 
FROTA

SERVIÇOS
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MAIS VANTAGENS DA REFORMA CERTIFICADA CAT

 Melhora a confi abilidade e disponibilidade do equipamento;
 Procedimento de reparo defi nido pela Caterpillar e executado 

pelo revendedor;

 A mesma experiência em todos os revendedores ao redor 
do mundo;

 Melhorias e atualizações de engenharia aplicadas;
 Compromisso com a sustentabilidade;
 Mais de 500.000 toneladas de materiais já foram 

reutilizadas no programa;

 Redução da emissão de CO2 na fabricação de um 
novo equipamento;

 Opção de proteção estendida de 60 meses ou 
10.000h (EPP);

 Condições especiais de fi nanciamento.
CPT Day
da Sotreq
No dia 15 de junho ocorreu o CPT Day, 
um evento da Sotreq dedicado a todas 
as soluções de Reforma Cat®, sediado 
na unidade de Contagem/MG. Durante 
a ação, foi entregue um equipamento 
completamente revitalizado.

Segundo Alexis Chaia, especialista 
da Sotreq, “o CPT Day é um evento 
importantíssimo para mostrar a nossa 
estrutura e o que podemos oferecer em 
termos de facilidade, tempo, qualidade, 
excelência, sustentabilidade e custo, de 
forma que atenda à necessidade do cliente 
da melhor maneira possível".

SERVIÇOS
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Capa SOTREQ LANÇA
NOVA GERAÇÃO DE

MÁQUINAS COMPACTAS CAT®

A série de minicarregadeiras foi aperfeiçoada para 
oferecer alto desempenho, mais conforto e maior controle

ASotreq, principal fornece-
dora de tecnologia, maqui-

nário e soluções especializadas 
para peças e equipamentos do 
país, lançou recentemente no 
Brasil uma nova geração de 
máquinas compactas da Cat. 
Essa linha “mini” foi projeta-
da com base em pesquisas de 
mercado e no feedback dos 
clientes. O objetivo foi trazer o 
que há de mais avançado no 
mercado, pensando em alto 
desempenho, conforto, preci-
são, baixo custo operacional, 
manutenção simplifi cada, pro-
dutividade e retorno de inves-
timento.

A versatilidade dos equipa-
mentos compactos da Cat é 
uma característica crucial para 
o mercado brasileiro. Com uma 
economia diversifi cada e am-

pla gama de setores em cres-
cimento, é importante contar 
com máquinas capazes de se 
adaptar a diferentes tipos de 
operação. As minicarregadei-
ras oferecem exatamente essa 
fl exibilidade, permitindo seu 
uso em atividades que vão 
desde a construção civil até o 
agronegócio.

Segundo Renan Aparecida, 
especialista em equipamentos 
compactos da Sotreq, essa ge-
ração de máquinas compactas 
passou por modifi cações que 
garantem o aumento da produ-
tividade e do desempenho das 
operações. “Cada uma dessas 
versões de minicarregadeiras 
foi adaptada para ser utilizada 
em diferentes tipos de opera-
ção. Um ponto de convergên-
cia entre os modelos é a versa-

tilidade para os trabalhos na 
construção civil, na indústria e 
no agronegócio”, explica.

Através da Sotreq, a nova 
geração de minimáquinas da 
Cat possui suporte técnico es-
pecializado, assegurando aten-
dimento personalizado e solu-
ções sob medida.

Dentre as novidades, desta-
cam-se as minicarregadeiras 
Cat 242D3, 246D3 e 262D3 e as 
miniescavadeiras Cat 302.7 e 
303.5. Cada um desses modelos 
foi cuidadosamente pensado de 
forma a se adaptar a diferentes 
tip  os de trabalho e condições 
-– como material transportado, 
perfi l do terreno, clima, entre ou-
tros -– atendendo às mais varia-
das necessidades dos clientes.
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Capa

CAPACIDADE
DE MOVIMENTAÇÃO
As minicarregadeiras Cat 242D3 
e 262D3 se sobressaem pelo 
projeto de levantamento verti-
cal, proporcionando maior al-
cance e altura para facilitar e 
agilizar o carregamento de ca-
minhões, por exemplo. Sua es-
tabilidade e desempenho ofe-
recem excelente capacidade de 
movimentação de materiais.

A série D3 também apresenta 
vantagens extras, como um es-
paço adicional de 15%, que traz 
mais conforto ao operador du-
rante as manobras. Além disso, 
a capacidade adicional de até 
30% na nova linha de caçambas 
permite o transporte de maior 
quantidade de materiais de uma 
só vez. Tais inovações garantem 
mais agilidade e ganhos de pro-
dutividade ao cliente final.

A nova geração de compactos 
também apresenta as minies-
cavadeiras Cat 302.7 e 303.5. 
Com profundidade de escava-
ção de 2510 mm (302.7) e 2810 
mm (303.5), essas máquinas 
oferecem precisão e desempe-
nho nas atividades de escava-
ção, sendo ideais para diversas 
aplicações, como escavação 
em terrenos de construção, tra-
balhos em áreas urbanas e pro-
jetos ligados à infraestrutura e 
construção de estradas.

RECURSOS AVANÇADOS
A nova geração de miniesca-
vadeiras da Cat possui dispo-
sitivos e tecnologia avançados 
para facilitar e aprimorar a ex-
periência do operador durante 
as atividades. Esses recursos 
incluem o piloto automático, 
controle total por joystick, mo-
nitor LCD colorido e cabine se-
lada rebatível. 

O piloto automático permite 
que a máquina mantenha uma 

13 REVISTA ELO
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Capa

velocidade constante, mesmo 
em terrenos acidentados, adi-
cionando mais conforto ao ope-
rador durante as operações de 
deslocamento. O controle de 
direção por joystick, por sua 
vez, eleva os níveis de produti-
vidade ao permitir movimentos 
mais precisos, ao mesmo tem-
po em que oferece comodidade 
e facilidade de operação.

Outro destaque é o monitor 
LCD colorido, componente im-
portante do painel de controle 
da minicarregadeira. Ele forne-
ce informações em tempo real 
sobre o desempenho da má-
quina, como temperatura do 
motor, nível de combustível, 
pressão do óleo, entre outras. 
Além disso, o monitor permite 
controlar a velocidade de cada 
um dos implementos separa-
damente, garantindo a melhor 
experiência para o operador.

A cabine selada rebatível foi 
projetada para oferecer confor-
to e proteção ao operador. Ela 
possui isolamento acústico e 
térmico, reduzindo o ruído e pro-
porcionando um ambiente mais 
agradável durante o trabalho. 
A capacidade de rebatimento 
da cabine torna a manutenção 

mais simples e barata, fazendo 
com que as miniescavadeiras 
Cat sejam uma excelente opção 
em custo-benefício, especial-
mente para o setor de locação.

EFICIÊNCIA EM
CONSTRUÇÃO CIVIL, 
INDÚSTRIA E AGRONEGÓCIO
Esses equipamentos compac-
tos são ideais para diversos se-
tores, como a construção civil. 
Eles podem ser empregados em 
várias etapas do processo, desde 
a movimentação de materiais e 
escavações até o carregamento 
de caminhões. Sua capacidade 
de levantamento, aliada ao de-
sempenho excepcional em di-
ferentes condições de trabalho, 
torna-os ideais para projetos de 

diferentes tamanhos e comple-
xidades.

No setor industrial, as mini-
carregadeiras da Cat também 
desempenham um papel funda-
mental. Com precisão e alta per-
formance nas atividades de esca-
vação, elas podem ser utilizadas 
em processos de manutenção, 
movimentação de materiais e 
preparação de terrenos. A apli-
cação dessas máquinas em dife-
rentes tipos de solo, juntamente 
com recursos avançados, como 
o piloto automático e o controle 
total por joystick, aumentam a 
eficiência e a produtividade nas 
operações industriais.

No agronegócio, as máqui-
nas compactas da Cat também 
têm um papel importante.
A eficiência delas ao movi-
mentar materiais permite o 
uso na manipulação de ração, 
limpeza de estábulos, carre-
gamento de fardos e diversas 
outras tarefas relacionadas à 
agricultura e pecuária. A ver-
satilidade dessas máquinas 
permite ainda a utilização em 
diferentes cultivos, tanto em 
pequenas propriedades como 
em grandes fazendas, adap-
tando-se às necessidades es-
pecíficas de cada atividade.
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Histórias

No estado do Espírito Santo, 
temos uma das maiores co-

munidades pomeranas do Bra-
sil. São povos que imigraram 
da região da antiga Pomerânia, 
localizada entre a Alemanha 
e a Polônia. Lá vive Armando 
Schultz, um operador de equipa-
mentos movido pela dedicação 
incansável ao seu trabalho e cuja 
vida é entrelaçada com as raí-
zes da terra e a paixão por uma 
retroescavadeira Cat. Na cidade 
de Santa Maria de Jetibá, ele é 
reconhecido pelas habilidades 
e dedicação excepcionais. Seus 
clientes e a comunidade local 
constantemente elogiam sua 
expertise em uma ampla gama 
de atividades, que vão desde a 
construção de poços de barra-
gem para irrigação até a reali-
zação de terraplanagem para 
edificação de residências. 

TRAJETÓRIA DE SUCESSO
As habilidades de Armando 
também abrangem a criação de 
estufas dedicadas ao cultivo de 
morangos e à construção de es-
tradas estratégicas, que desem-
penham um papel fundamental 
na facilitação do transporte e na 
retirada eficiente de hortaliças e 
legumes das propriedades agrí-
colas. O sucesso dessa trajetória, 
entretanto, carrega consigo as 
marcas da história e do trabalho 
de sua família e antepassados. 
Há mais de 160 anos, imigran-
tes pomeranos pisaram pela pri-
meira vez nas terras do Espírito 
Santo. Embarcados em navios, 
deixaram a Pomerânia em busca 
de uma vida melhor. Essa região, 
com seu solo fértil e abundância 

de água, proporcionou o cenário 
ideal para o cultivo agrícola, tor-
nando-se o principal sustento 
das comunidades pomeranas. 
Muitos dos imigrantes plantam 
alimentos para consumo pró-
prio, enquanto outros comercia-
lizam em feiras locais e cidades 
vizinhas.

INÍCIO DA PARCERIA
Foi nesse contexto que o tra-
balho local se transformou em 
empreendimento, possibilitan-
do, futuramente, o primeiro en-
contro entre Armando e Rodrigo 
Risso, representante de máqui-
nas da Sotreq, durante uma fes-
ta em Santa Maria de Jetibá. Na 

Além da memória de sua cultura, a tradição 
deixada pela comunidade estrangeira às futuras 
gerações inclui também uma retroescavadeira Cat

Cultivando tradições com uma máquina Cat®: 
a história da família Schultz
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ocasião, Armando e seu sogro 
ficaram encantados com uma 
retroescavadeira Cat.

 A amizade entre eles se so-
lidificou quando Rodrigo com-
partilhou todos os detalhes 
sobre a máquina. “Lembro-me 
de como Rodrigo nos atendeu 
com carinho. Éramos pessoas 
simples, trabalhadoras, com 
uma fala um pouco atrapalha-
da, e não pertencíamos a ne-
nhuma firma. No entanto, ele 
não se importou com isso. Pelo 
contrário, nos tratou com res-
peito. Desde então, estabelece-
mos essa amizade, que já dura 
dez anos”, relembra Armando.

NOVA GERAÇÃO
A primeira aquisição da retro-
escavadeira Cat foi um marco 
significativo para o negócio 
da família Schultz, permitindo 
que Armando e seu sogro ad-

quirissem uma nova máquina 
em 2021, graças aos pagamen-
tos pelos serviços por hora e às 
colheitas de café e feijão.

 Agora, Armando está com-
partilhando seu conhecimento 
com seu filho, ensinando-o so-
bre o funcionamento e dividin-
do a admiração pela máquina 
Cat, com o objetivo de prepará-

ASSISTA AO VÍDEO

-lo para o trabalho. “Se no futuro 
ele optar por seguir os passos do 
pai como operador, estará plena-
mente capacitado para essa tare-
fa”, explica Armando. E foi assim 
que uma máquina Cat tornou-se 
testemunha da história dessas 
pessoas, transformando a vida 
de três gerações e impulsionan-
do um futuro promissor. 
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Papo Reto

PARCERIA DE LONGA DATA E RENOVAÇÃO:
O SUCESSO DA CONSTRUTORA BARBOSA 
MELLO COM A SOTREQ
Carlos Schwenck, gerente de equipamentos da Construtora Barbosa Mello (CBM), revela os segredos 
por trás de uma parceria duradoura e bem-sucedida com as equipes da Sotreq

C om 65 anos de atuação no mercado, a Constru-
tora Barbosa Mello vem implantando soluções de 

engenharia e construção por todo o Brasil, estando 
presente no setor de construção pesada de obras in-
dustriais, de mineração, de saneamento, rodoviárias, 
aeroportuárias, etc. Ao longo de uma parceria sólida 
de mais de 30 anos com a Sotreq, a CBM adquiriu cer-
ca de 300 equipamentos de alta qualidade, incluindo 
escavadeiras hidráulicas, tratores de esteira, motoni-

veladoras e carregadeiras. E essa união com a Sotreq 
não se limita apenas à aquisição de equipamentos. 

Desde o início da colaboração, a Construtora Bar-
bosa Mello conta com o suporte contínuo do consultor 
de produto Antônio Santos, fortalecendo ainda mais 
os laços entre as empresas. O reconhecimento dessa 
relação sólida resultou no convite especial para que a 
equipe da CBM, composta de aproximadamente 30 co-
laboradores, pudesse visitar as instalações da Sotreq.
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Papo RetoREVISTA ELO: Conte-nos um 
pouco sobre a história da Cons-
trutora Barbosa Mello. Existe al-
gum evento especial ou curioso 
que gostaria de compartilhar?

 
CARLOS: Quando iniciamos o 
projeto de ser a primeira empre-
sa de descomissionamento de 
áreas no Brasil, uma das exigên-
cias do Ministério Público era 
que não houvesse circulação 
de pessoas nas áreas de risco, 
apenas de equipamentos. Para 
enfrentar esse desafio, em co-
laboração com a Sotreq, foram 
desenvolvidas soluções inova-
doras utilizando equipamentos 
com controle remoto. Essa abor-
dagem foi implementada por 
volta de 2018 e 2019, antes mes-
mo da pandemia, quando restri-
ções adicionais em relação à cir-
culação de pessoas já se faziam 
necessárias. Percebemos que 
os equipamentos com controle 
remoto disponíveis no mercado 
brasileiro não atendiam às nos-
sas necessidades em termos de 
distância e complexidade. 

Nesse sentido, contamos com o 
apoio da Sotreq, que buscou so-
luções customizadas tanto para 
a linha amarela quanto para ca-
minhões, em colaboração com 
a SITECH. Essa parceria trou-
xe um diferencial significativo 
para a nossa empresa, aprovei-
tando a expertise da Sotreq e da 
Caterpillar. Conseguimos ope-
rar remotamente até mesmo 
durante a pandemia e alcançar 
nossos objetivos, o que foi real-
mente um diferencial para nós.

REVISTA ELO: A Sotreq estabe-
lece relacionamentos sólidos e 
duradouros com seus clientes, 
indo além da venda de equi-
pamentos. Como você enxerga 
essa abordagem e como ela be-
neficia sua empresa? 

CARLOS: Nossa relação com a 
Sotreq é baseada em transpa-
rência e colaboração. Além das 
negociações formais, contamos 
com o suporte diário da equipe 
da Sotreq em estudos de viabili-
dade e fornecimento de peças e 
serviços. 

Essa parceria, que existe desde 
a fundação da nossa empresa, 
fortalece nosso relacionamento. 
Valorizamos as avaliações ma-
duras dos técnicos da empresa, 
buscando sugestões e melho-
rias. Isso nos ajuda a aprimorar 
nossos processos e oferecer um 
serviço cada vez melhor.

REVISTA ELO: E como forma 
de reconhecimento, a Constru-
tora Barbosa Mello foi convida-
da para uma imersão na filial 
da Sotreq em Contagem (MG). 
Como foi a visita?

CARLOS: Foi incrível! Recebe-
mos o convite da Sotreq para 
participar do Sotreq Day, esten-
dido a diversas áreas da nossa 
empresa. Além da manutenção 
e operação de equipamentos, le-
vamos representantes de enge-
nharia, comercial, suprimentos 
e almoxarifado. Assim, pudemos 
conhecer todas as instalações, 
desde a manutenção de com-
ponentes até a parte comercial. 
Fiquei extremamente feliz com 
essa oportunidade única.

REVISTA ELO: Quando se tra-
ta da abrangência geográfica, 
um aspecto crucial para as 
operações da Construtora Bar-
bosa Mello, a Sotreq é capaz 
de atender em 90% do territó-
rio nacional. Vocês percebem 
esse fator como um diferencial 
significativo para a empresa? 

CARLOS: Não adianta termos 
o melhor produto se não ti-
vermos o melhor pós-venda e 
uma atuação eficiente fora do 
eixo Rio-São Paulo-Minas. O 
fato de a Sotreq estar presente 
em praticamente todos esses 
estados facilita muito em vá-
rias questões, como estoque 
de peças, entrega rápida, aná-
lise de óleo e suporte técnico. 
Sem dúvida alguma, a capi-
laridade da Sotreq é um dos 
maiores diferenciais.

REVISTA ELO: Como é a sua re-
lação com outras empresas do 
setor? Você costuma indicar a 
Sotreq? 

CARLOS: Nossa relação com 
empresas do setor é importan-
te. Como utilizamos equipa-
mentos Cat, cerca de 90% de 
nosso maquinário é fornecido 
pela Sotreq. Isso já é uma indi-
cação da qualidade e confian-
ça depositadas na empresa. 
Sempre que alguém procura 
equipamentos Cat, indicamos 
a Sotreq como uma parceira 
confiável.

Valorizamos as avaliações 
maduras dos técnicos
da empresa, buscando 
sugestões e melhorias.

Conseguimos operar 
remotamente até mesmo 

durante a pandemia e
alcançar nossos objetivos

Como utilizamos
equipamentos Cat, 

cerca de 90% de nosso 
maquinário é fornecido 

pela Sotreq.
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SOTREQ EXECUTA SEU 
PRIMEIRO PROJETO "DO ZERO"  
DE MINERAÇÃO DE OURO
Em parceria com a empresa canadense G Mining Ventures, a operação marca um avanço significativo 
na exploração mineral em áreas climaticamente desafiadoras 

A Sotreq anunciou recente-
mente o fechamento de 

mais um fornecimento de má-
quinas Cat® de grande por-
te, concretizando assim uma 
nova parceria estratégica com 
a G Mining Ventures. Com isso, 
a empresa inicia seu primeiro 
projeto greenfield de mineração 
de ouro, ou seja, que  começou 
"do zero". Desde 2021, as duas 
companhias desempenham um 
papel fundamental no apoio ao 
desenvolvimento da operação. 
A previsão para 2024 é que toda 
a estrutura esteja 100% pronta 
e apta a iniciar suas atividades.

O pacote de equipamentos 
negociado inclui duas esca-
vadeiras Cat 6030 e 12 cami-
nhões fora de estrada Cat 777, 
além de máquinas de infraes-
trutura e apoio. A Sotreq forne-
ceu, no total, 36 equipamentos 
Cat para a G Mining Ventures.

GRANDES DESAFIOS
A preparação de uma área des-
tinada à mineração de grande 
porte no Brasil pode ser uma 
tarefa repleta de desafios, en-
volvendo uma relação com-
plexa entre o clima tropical e 
a vasta extensão terrestre. Es-
pecialmente na região Norte, 
onde o empreendimento está 
situado, o cenário é caracte-
rizado por um clima intenso, 
com chuvas fortes e frequen-
tes que deixam o solo em um 
constante estado de umidade. 
Diante dessa realidade, é ne-
cessária uma engenharia com-
plexa para construir e manter 
as estruturas em meio a essa 
"sinfonia climática".

Nesse contexto, a Sotreq 
desempenhou um papel fun-
damental ao fornecer suporte 
logístico completo na compo-
sição dos equipamentos, con-

seguindo concluir a montagem 
da primeira máquina, uma es-
cavadeira Cat 6030, dentro de 
um prazo de 30 dias. Com mais 
de 80 anos de experiência em 
diversos setores, a empresa 
também trouxe sua vasta ex-
pertise em desafios logísticos 
para enfrentar os obstáculos, 
sobretudo nessa região com in-
fraestrutura reconhecidamen-
te limitada pela ausência de 
portos, ferrovias e aeroportos 
próximos, características que 
dificultam o transporte eficien-
te dos equipamentos. 

“Executar um projeto deste 
porte foi um grande desafio 
e, após avaliar a pouquíssi-
ma infraestrutura que tería-
mos durante todo o período 
de execução, recorremos à 
equipe, dentro da Sotreq, que 
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trabalha diretamente com 
embarcados marítimos. Essa 
troca foi enriquecedora, pois 
conseguimos aproveitar a ex-
periência em alto-mar e adap-
tar para a vivência que pode-
mos chamar de ’embarcados 
em terra’. Com isso, tivemos 
uma equipe engajada e moti-
vada, além do uso estratégico 
dos recursos a que tínhamos 
acesso”, relembra Leonardo 
Rezende, gerente regional de 
Mineração da Sotreq.    

A logística envolvida na 
montagem e transporte reque-
reu, nesse caso, um planeja-
mento cuidadoso e um geren-
ciamento eficiente de prazos e 
recursos. De acordo com Cid 
Quirino, coordenador de Su-
porte ao Produto da Sotreq e 
gestor do projeto, a habilida-

O termo é aplicado quando o produto de um projeto é realizado a 
partir do zero, em situações em que não se conta com instalações e 
facilidades pré-existentes que possam ser incorporadas. Geralmen-
te refere-se a novos empreendimentos. 

A origem do termo remete à implantação física em lugares em que 
só havia vegetação (green). Em alguns tipos de projeto, esse termo 
está também associado a “from scratch” (do princípio), para reforçar 
a inexistência de trabalhos anteriores.

VOCÊ SABE O QUE É UM PROJETO GREENFIELD?

de da equipe permitiu que a 
empresa oferecesse soluções 
personalizadas, adaptando-se 
às exigências legais e de segu-
rança do setor de mineração 
de grande porte. 

"A experiência acumulada 
pela Sotreq ao longo de déca-
das de atuação e a colabora-
ção de todas as áreas da em-
presa, não apenas da divisão 
de mineração, ressaltaram a 
abordagem integrada da nos-
sa empresa para enfrentar os 

desafios impostos pela mine-
ração nessa região", explica 
Quirino.

O OURO NA INDÚSTRIA
Vale lembrar que o empreen-
dimento é considerado de ex-
trema importância para a in-
dústria tecnológica brasileira, 
uma vez que o minério de ouro 
possui propriedades físicas e 
químicas únicas que o tornam 
indispensável. Com sua qua-
lidade na condutividade elé-
trica e resistência à corrosão, 
desempenha um papel crucial 
na transmissão confiável de in-
formações.  

Um exemplo notável é o re-
vestimento dos cabos de fibra 
óptica que levam uma fina ca-
mada de ouro, garantindo mais 
eficiência na transmissão de 
dados em comunicações de 
longa distância, como redes 
de internet de alta velocidade, 
telecomunicações e transmis-
sões de dados em geral. 

Tecnologia
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Sotreq, Caterpillar e Wilson 
Sons assinaram um acordo 

de colaboração para aumentar a 
efi ciência das operações portuá-
rias e off shore com foco em sus-
tentabilidade ambiental.

Ocorrida em dezembro de 
2022, a assinatura do documen-
to prevê a colaboração entre as 
três empresas em uma jornada 
de sustentabilidade que irá en-
volver uma série de medidas in-
cluindo o uso de biocombustível, 
kits de upgrade, serviços de mo-
nitoramento e implementação 
de pacotes de propulsão híbri-
dos.

A Wilson Sons é o maior ope-
rador de logística portuária e 
marítima do mercado brasileiro, 
com 185 anos de experiência e 
uma carteira superior a cinco 
mil clientes. Atualmente, quase 
300 motores Cat® recebem a ma-
nutenção da Sotreq na frota da 
companhia, incluindo rebocado-
res e barcos de apoio off shore.

“A principal característica des-
sa frota é que são embarcações 
relativamente pequenas, porém 
de elevada potência, o que exige 
motores robustos e de alta efi ci-
ência,” comenta Filipe Lopes, di-
retor de óleo, gás e marítimo da 
Sotreq. Segundo o executivo, al-

guns rebocadores estão em ope-
ração há mais de 20 anos e con-
tinuam com plena capacidade 
operacional graças à manuten-
ção adequada. A modernização 
da frota prevista no memorando 
vai elevar os equipamentos a um 
novo patamar com menor im-
pacto ambiental. 

Filipe ainda comenta que 
“o acordo está em linha com a 
agenda mundial de ESG e atende 
a um propósito comum às três 
empresas”.

Para Adalberto Souza, diretor-
-executivo de estaleiros da Wil-
son Sons, o objetivo do acordo 
é aumentar ainda mais a efi ciên-
cia e a sustentabilidade de suas 
operações portuárias e do setor 
off shore no país. “O memorando 
de entendimento assinado com a 
Caterpillar e a Sotreq dará apoio 
à implementação de tecnologias 
e soluções que irão contribuir na 
redução do impacto ambiental 
das operações de rebocadores e 
embarcações off shore”, comenta 
o executivo.

Adalberto acredita que uma 
das tendências do setor é a des-
carbonização. Ele explica que a 
Caterpillar, por meio da Sotreq, 
supervisionará a implementação 
de retrofi ts e upgrades nos mo-
tores existentes para reduzir o 
impacto ambiental da frota exis-
tente da Wilson Sons. Além disso, 
existe a previsão da utilização de 
serviços tecnológicos voltados 
para o monitoramento de emis-
sões e uso de combustíveis com 
baixo teor ou livres de carbono.

Na visão de Adalberto, vive-
mos um momento inédito do se-
tor marítimo e portuário, em que 
a adoção de novas tecnologias 
permitirá tornar as operações 
nos portos e o transporte aqua-
viário de carga cada vez mais efi -
cientes, seguros e sustentáveis. 
Ele afi rma que “é preciso apro-
veitar essa oportunidade e tra-
duzir esse momento em ganhos 
de efi ciência e em uma atuação 
mais sustentável”.

Acordo prevê 
inovações com foco 
em sustentabilidade 
nas operações 
de rebocadores 
e embarcações 
off shore
Memorando de entendimento foi assinado 
entre Sotreq, Caterpillar e Wilson Sons

Agenda ESG
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