REVISTAELO 1 [



SOTREQ
RENTAL:

A SOLUCAO QUE VOCE BUSCAVA
EM MOVIMENTACAO DE MATERIAIS

A Sotreq Rental oferece uma solugdo completa para aluguel de
curto ou longo prazo de empilhadeiras multimarcas, com indmeros
modelos elétricos e a combustao, servigos de manutengao

preventiva e corretiva durante o periodo de locagao e suporte
técnico com equipe especializada. Isso tudo com assisténcia
disponivel 24 horas por dia, 7 dias por semana.

Para aumentar a sua produtividade, fale com a Sotreq Rental.

O Brasil, um territorio de
multiplas possibilidades

Aqui, na Revista Elo, nos reunimos novamente para
celebrar a grandiosidade do mercado brasileiro de
equipamentos pesados. A cada edicdo, estamos
mais surpreendidos pela diversidade e complexi-
dade dos setores que atuamos e a importancia da
Sotreq nos diversos contextos.

Nesta edicdo repaginada e com a nova periodici-
dade anual, queremos destacar a magnitude do
Brasil como um pais em crescimento, com inUme-
ras oportunidades para quem quer se desenvolver.
A indUstria florestal, por exemplo, € um setor que
promete grande futuro, com estimativas de investi-
mentos de R$100 bilhdes nos préximos anos.

Mas o Brasil ndo é apenas um mercado em cres-
cimento; é também uma comunidade viva e dina-
mica. E aqui que encontramos um grupo de fas
apaixonados por grandes maquinas, como as da
Caterpillar, representada pela Sotreq no pais. Es-
sas pessoas sentem uma conexdao profunda com
0s equipamentos da linha amarela, superando a
relagdo tradicional entre produtos e consumidores.

Além disso, estamos celebrando um marco impor-
tante na nossa histéria: 30 anos do Cat Reman na
Sotreq. Esse programa recupera produtos no fim
da vida util e os restaura para condi¢des iguais
aos de produtos novos por uma fracao do preco.
Por meio desse processo de remanufatura, a Ca-
terpillar diminui perdas, reduz a emissao de gases
do efeito estufa e minimiza a necessidade de ma-
téria-prima, reciclando milhares de toneladas de
residuos a cada ano. Como a maior representante
Caterpillar no Brasil, temos orgulho de contribuir
para o sucesso do programa.

Esses sdo apenas alguns assuntos que vocé pode
encontrar nesta edicdo da Revista Elo, mas ha mui-
to mais: equilibrio operacional em tratores, atua-
cao do Instituto Social Sotreq (iSSO), reforma de
maquinas Cat, crescimento de carreira, manuten-
cao de geradores, cases de sucesso, entre outros.

Nossa revista € um testemunho do compromisso
da Sotreq de atender os clientes com exceléncia
e manter seus leitores informados sobre as prin-
cipais tendéncias do mercado. Esperamos que as
historias e informacfes compartilhadas nesta edi-
¢cdo possam inspirar o trabalho e ampliar o conhe-
cimento de todos vocés.

Boa leitura!
Equipe Sotreq
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SOTREQ

Com mais de 80 anos de inovacdo, a
Sotreq é uma empresa nacional que
fornece solucbes para equipamentos
novos e seminovos, tecnologia, supor-
te ao produto especializado, além de
solucdo para locacdo. E revendedora
Oficial Cat® com mais de 50 filiais dis-
tribuidas em mais de 90% do territério
nacional. Atende aos segmentos do mer-
cado de Construcao, Mineracdo, Agro-
negocio, Energia, Florestal, Industrial,
Petréleo & Gas e Maritimo, com uma
equipe técnica altamente qualificada.

Sua opinido é importante para nés.
Envie sugestdes, criticas e comentarios

para revistaelo@sotreq.com.br
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Sotreq em destaque
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AGRISHOW 2024

Uma das maiores feiras agricolas no
mundo e a maior feira agropecuaria do
Brasil

29 de abril a 3 de maio de 2024
Ribeirao Preto (SP)

BAHIA FARM SHOW

Maior feira de tecnologia agricola e
negocios do Norte e Nordeste do Brasil
11 a 15 de junho de 2024

Luis Eduardo Magalhéaes (BA)

FISPAL TECNOLOGIA

Principal plataforma de conex&o na industria

de alimentos e bebidas da América do Sul
18 a 21 de junho de 2024
Sao Paulo (SP)

M&T EXPO 2024

Maior feira de maquinas e equipamentos para
construcéo e mineracéo da América Latina
23 a 26 de abril de 2024

Sao Paulo (SP)

NAVEGISTIC NAVALSHORE AMAZONIA

Mais importante feira logistica fluvial
intermodal do Brasil

10 a 12 de abril de 2024

Manaus (AM)
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CAT AO VIVO

Em julho de 2024, mais de 50 colaboradores de diver-
sas areas e filiais da Sotreq participaram de uma visi-
ta especial a fabrica da Caterpillar em Piracicaba (SP).
O evento contou com apresentacdes sobre a marca
Caterpillar e os produtos Cat Reman, além de uma vi-
sita guiada a linha de montagem de tratores de estei-
ra, escavadeiras e motoniveladoras, bem como ao 3°
maior centro de distribuicao de pecas Cat do mundo.
Na area de demonstragao, os colaboradores também
tiveram a oportunidade de observar ao vivo os deta-
lhes da operacéo dos equipamentos.

TREINAMENTO FULL FIELD FORCE

Fabiene Canduro, consultora de Projetos da Sotreq, par-
ticipou do treinamento Full Field Force em abril de 2024,
que aconteceu na fabrica da Caterpillar em Piracicaba.
No evento, foram abordados assuntos como Cat Finan-
cial, e-commerce, hidraulica, rebuild, entre outros.

DECATUR

Visita a fabrica de caminhdes em Decatur (EUA), que foi
parte do workshop realizado em outubro de 2023, com
0 objetivo de preparar o time para o aumento da frota
de caminhdes 794AC em Carajas. Foi um momento de
trabalho em conjunto com a Cat e o time de Carajas na
identificacado das pecas necessarias ao suporte a frota.
A agenda do evento também incluiu uma visita ao Cen-
tro de Distribuicdo de Morton, para que o time pudes-
se conhecer um pouco mais da tecnologia aplicada no
processo de logistica da Cat, tendo sempre como meta
a exceléncia no suporte ao produto.

Experiéncia do cliente

Entrega de gigantes: uma
experiéncia para quem
adquire uma maquina Cat®

O evento proporciona aos clientes da Sotreq orientagdo completa
sobre tecnologia, suporte e garantia dos novos equipamentos

No processo de compra de uma maqui-
na, a entrega é muito importante, por-
que € nele que a Sotreq garante que seus

clientes estejam totalmente familiarizados com
0 equipamento que adquiriram.

Pensando em transformar esse momento fun-
cional em uma experiéncia para seus clientes, a
Sotreq criou a “Entrega de Gigantes”. O evento
apresenta tudo o que o proprietario precisa sa-
ber sobre sua aquisicao e conta com uma robus-
ta programacéo, abordando temas como Supor-
te ao Produto, com solugdes de pecas e servicos,
o Programa de Protecéo Estendida e o Plano de
Garantia Estendida. Além disso, nas edicoes re-
alizadas, foram feitas apresentagdes sobre tec-
nologias como VisionLink e Conectividade, os
clientes ainda participaram de uma visita guia-
da para conhecer a filial.

ENTREGA DE GIGANTES
Fortaleza Salvador
25 de junho 10 de julho
Maquinas entregues:

Cat® 416 para
10 clientes diferentes

Maquinas entregues:
(eel 13 retroescavadeiras =e. | 9 maquinas
(1x416 | 1x140| 1x323 | 1x320 |
2xD4 | 1xCB10 | 1x242D3 |
1x950GC) entregues para
6 clientes diferentes

E uma oportunidade iinica para
apresentar as funcionalidades, re-
cursos e possibilidades que nossa
mdquina oferece.”

Felipe Ongaro,
Gerente de Maquinas da Sotreq.
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Concurso cultural

Nosso jeitinho de trabalhar

A Sotreq organizou um concurso de desenho para os filhos dos colaborado-
res, resultando em mais de 50 obras coloridas e criativas que revelam a visdao
das criancas sobre o trabalho de seus pais

o concurso de desenho “Nosso Jeitinho
N de Trabalhar”, promovido pela Sotreq,

convidamos os filhos dos nossos colabo-
radores a imaginarem e retratarem como viam
o trabalho de suas mamaes e papais. A resposta
foi muito positiva: recebemos mais de 50 cria-
cdes cheias de cor e criatividade, que revelaram
o olhar unico e encantador das criancas sobre o
universo da empresa.

Agora, apresentamos os vencedores desse
concurso especial. As obras selecionadas nao
apenas destacam o talento e a imaginacéo
dos pequenos artistas, mas também reforcam
os valores que guiam o dia a dia de trabalho
na Sotreq.

JULIA ROCHA

PEREIRA
4 anos

Colaboradora: Jully Rocha
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ANA LIZ F. PEINADO
6 anos

Colaborador: Erick Peinado

LAVINIA BRUMER

P. P. MACIEL
4 anos

Colaborador: Vitor Maciel

REBECA GOMES

MAGALHAES
10 anos

Colaboradora: Natalia Magalhaes

MARIA CECILIA RODRIGUES VAZ

8 anos

Colaboradora: Kelly Silva

IAGO BOY MUZY
9 anos

Colaborador: Celso Muzy
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Manutencao de geradores:
o caminho para a
confiabilidade energetica

O desempenho ideal dos geradores é assegurado com a manutencdo preven-
tiva, permitindo que técnicos identifiquem e resolvam problemas antes que

causem prejuizos

da energia elétrica, os geradores assumem

um papel imprescindivel para garantir a
continuidade das operacdes em residéncias,
empresas e industrias. No entanto, muitas vezes
negligenciada, a manutencéo preventiva desses
equipamentos é fundamental para assegurar
sua seguranca, confiabilidade e economia.

E m um mundo cada vez mais dependente

Falhas inesperadas podem ter consequéncias
graves, desde transtornos no dia a dia até pre-
juizos financeiros consideraveis. Um gerador
que ndo funciona quando necessario pode,
por exemplo, levar a interrupcgéo de ativida-
des produtivas, perda de produtos pereciveis
e até mesmo riscos a saude em locais como
hospitais. Isso porque esses equipamentos
sdo usados como fonte de energia de backup
em situacdes criticas, como emergéncias ou

apag0es, e precisam sempre estar em perfei-
tas condicdes de operacéo.

Os problemas resultantes da falta de manuten-
céo em grupos geradores mais comuns sao: bate-
ria descarregada, obstrugéo do filtro de combus-
tivel, danos ao sistema de injecéo, falha do motor
de arranque e do préprio gerador de energia, en-
tre outros. Condicdes ambientais adversas, como
raios, também podem causar danos se nao hou-
ver boas instalagdes ou inspecdes regulares.

De acordo com Lucas Barreto, Representante de
Suporte ao Produto da Sotreq, a manutencéo
preventiva é a chave para certificar o desempe-
nho ideal dos geradores. Ao realizar verificagdes
regulares e servigos programados, os técnicos
podem identificar e corrigir problemas poten-
ciais antes de causarem prejuizos.

SEGURANCAE
TRANQUILIDADE

Deixar a manutencao dos gru-
pos geradores de lado pode
trazer consequéncias graves,
interrompendo processos que
impactam no dia a dia.

Por essa razdo, Ricardo Loio-
la, Coordenador de Suporte
ao Produto da Sotreq, enfatiza
que é essencial selecionar e
manter bons parceiros e for-
necedores que colaborem no
processo de conservacdo dos
sistemas de energia, tenham
equipes técnicas e administra-
tivas de pés-venda preparadas
para as necessidades de cada
cliente e sejam, acima de tudo,
excelentes naquilo que fazem.

“Os servicos de manutencdo
preventiva, anadlises de fluidos
e monitoramento remoto que
oferecemos nos permitem pre-
ver e corrigir possiveis falhas
através de dados obtidos com
sistemas de tecnologia avan-
cada”, afirma o coordenador.

César Souza, Consultor de Su-
porte ao Produto, exemplifica
essa relevancia ao citar um
caso recente, quando ocorreu
uma falha em um sensor de
uma das maiores empresas
de data center do Brasil. O dis-
positivo parou de funcionar,
e a Sotreq precisou resolver a
questéo em cinco horas confor-
me previsto em contrato, sendo
acionada durante seu plantéo
em horario extraordinario.

"A equipe de Suporte ao Pro-
duto da Sotreq entendeu as
necessidades do cliente an-
tes mesmo do fechamento
do contrato. Amplamente foi
discutida a previsibilidade de
componentes com o time cor-
porativo de pecas, procurando
a melhor solucao e disponibili-
dade fisica que atendesse as
necessidades acordadas. Isso
permitiu resolver o inciden-
te rapidamente, acionando o
canal logistico e garantindo
a satisfacdo do cliente com a
abordagem eficiente e proati-
va do nosso time de campo”,
confirma o consultor.

Ricardo Loiola completa dizen-
do que a estrutura da Sotreq,
com pecas a pronta entrega,
plantdo de atendimento 24h
por dia, ferramentas de diag-
nostico precisas, literatura téc-
nica e sistemas informatizados
atualizados, garante competi-
tividade e qualidade conforme
os altos padrées da fabrica.

Nossa equipe técnica e ad-
ministrativa esta sempre
engajada e atualizada so-
bre as iltimas inovagodes
da Caterpillar e pronta para
atender a qualquer deman-
da. Isso resulta em aten-
dimento efetivo e reconhe-
cimento do consumidor”
encerra o coordenador.

Acesse 0 QR Code e
conheca o completo
portfolio de grupos
geradores a diesel
da Sotreq.
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Sangue amarelo que
pulsa nas veias do Brasil

Conheca as emocionantes e inspiradoras historias compartilhadas pelos

entusiastas da Sotreq

0 extenso universo das grandes maqui-
Nnas, existe uma comunidade engajada

que transcende a simples relacdo entre
produtos e consumidores. S4o apaixonados por
equipamentos da linha amarela, unidos por
uma profunda admiragéo por esses gigantes de
metal, que impulsionam o progresso brasileiro
em diversos setores.

Essas pessoas enxergam nos equipamentos a
personificacdo de seus valores, sonhos e con-
quistas.

A Revista Elo convidou alguns desses fas de
#SangueAmarelo para contar suas historias e
inspirar os leitores. Confira!
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Quando deixei de ser
funcionario da Sotreq
parame tornar cliente,
ndo percebi mudanca
na nossa relacdo. To-
dos na empresa ainda
me tratam com uma
atencdo especial e me
fazem sentir em casa,
como se ainda fizesse
parte da equipe.”

DAIANE SILVA

OPERADORA DE MAQUINA E EMPRESARIA | INDAIATUBA (SP)

Desde a infancia, Daiane sabia
que seu futuro estaria ligado
ao universo das maquinas pe-
sadas, uma paixao que a levou,
ainda crianga, a acompanhar
de perto o trabalho do seu paj,
seja 0 auxiliando nas manu-
tencdes dos equipamentos ou
simplesmente observando.

Essa admiragdo a impulsionou

a se tornar operadora de maqui-
nas até realizar o sonho de ter sua

18 REVISTAELO

FRANCISCO DAS CHAGAS PAIVA MAGALHAES
EMPRESARIO | BELO HORIZONTE (MG)

Aos 72 anos, Francisco Ma-
galhdes carrega consigo uma
histéria de vida marcada por
superacao, dedicagdo e admi-
racao pela Sotreq, empresa em
que colaborou por mais de 40
anos e que hoje, na aposenta-
doria, tornou-se cliente.

Nascido no Ceard, Francis-
co foi obrigado a deixar sua
terra natal devido a seca que
assolou a regiéo, levando con-
sigo a dor da perda de quase
tudo que tinha na fazenda da
familia. Em busca de novos
horizontes, ele chegou ao Rio
de Janeiro, onde teve a opor-
tunidade de iniciar sua traje-
téria na Sotreq. Por quase cin-
co anos trabalhou na cidade.
Depois, foi transferido para a
filial de Belo Horizonte, onde

prépria empresa, a DSA Terrapla-
nagem, e adquirir uma retroesca-
vadeira zero quilémetro Cat 416.

Daiane conta que sua jornada
ndo foi facil, chegando a tra-
balhar gravida e adiando seus
sonhos devido as responsabi-
lidades familiares. Porém, ela
afirma estar determinada a ga-
nhar cada vez mais a confianca
do mercado, mesmo enfrentan-
do alguns desafios por ser mu-

completou 39 anos na empresa.

“Para mim, a Sotreq foi mais
do que uma empresa — foi
um lugar de acolhimento e de
boas historias. Ld, construi
amizades e lacos profundos,
como uma familia, que mante-
nho com carinho até hoje.”

Mesmo apds se aposentar, a his-
téria do Francisco com a empre-
sanaochegouaofim.Eledecidiu
abrir um espago para eventos,
que atende casamentos, aniver-
sarios e outras celebracdes. E
sabendo que nio pode arriscar
interromper uma festa por falta
de energia, resolveu adquirir um
grupo de geradores Cat com a
Sotreq, por conta da qualidade
do equipamento e o atendimen-
to da revendedora.

lher em um setor predominan-
temente masculino.

“Eu me sinto muito realizada por
contar com parceiros como a
Sotreq que valorizam pessoas
dedicadas e prontas para en-
frentar desafios como eu. Escolhi
comprar minha Cat com a Sotreq
porque essas duas marcas me
oferecem a seguranga que pre-
ciso com assisténcia técnica dis-
ponivel onde quer que eu esteja. ”

Apés trabalhar muitos
anos como operadora,
busquei a Sotreq para
adquirir minha primei-
ra retroescavadeira e
comecar meu negocio
proprio. Entrei ld filha
de um operador e sai
empresdria. A Sotreq
ainda realizou meu
sonho de ter um equi-
pamento rosa, me pre-
senteando com perso-
nalizagdo nessa cor.”

EDSON “JOB” MACIEL
EMPRESARIO | RECIFE (PE)

Edson Maciel, mais conhecido
como Job, tem uma vida inti-
mamente ligada a Caterpillar.
Seu pai trabalhou na fabrica
por quase 40 anos, € ele seguiu
seus passos, comegando tam-
bém sua carreira na empresa.
Depois, passou uma década
atuando como representante
da Cat do Nordeste na época,
até que em 2012 foi contratado
pela Sotreq.

Apds isso, Job fundou sua pro-
pria empresa, a Cesem, de loca-
cdo de maquinas e equipamen-
tos, sendo cliente da Sotreq ha
mais de 15 anos. Voltada para
locagéo de equipamentos pesa-
dos, principalmente para lavou-
ras de cana-de-agucar, o portfo-
lio exclusivo Cat da empresa
conta com 11 motonivelado-
ras — todas com cobertura CVA
(Customer Value Agreement) e
PMP (Programa de Manutengéo
Preditiva), assegurando a ma-
nutencdo dos equipamentos
com pecgas genuinas e o acom-
panhamento da equipe espe-
cializada Sotreq.

Na Sotreq de Jaboatdo dos
Guararapes (PE), responsavel
pelo suporte a frota da Cesem,
Job é presenca frequente por
conta da longa parceria que
tem com a empresa e das rela-
¢des comerciais e de amizade
que mantém com os colabora-
dores.

Ele também é conhecido por
ser um “catmaniaco”. Tudo is-
SO porque o amor pela marca
vai além da compra e uso de
equipamentos: esta no guar-
da-roupas e na decoracdo da
casa.

“Cheguei a ter mais de 70 bo-
nés da Caterpillar. Sempre
que viajava, comprava cami-
sas, shorts e roupas que néo
eram comuns de se encontrar
aqui no Brasil”, explica.

Sua colegédo é composta ainda
por cerca de 20 miniaturas de
maquinas Cat e um trator D4
1948, reformado com pecas ori-
ginais e em perfeitas condicdes.

Embora oficialmente fora de uso desde 2013, essa madqui-
na é minha favorita e permanece em exposicdo no patio
de nossa empresa em Recife. Gosto muito da historia dela
e das lembrancas que trazem do tempo que trabalhei com

meu pai.”
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CARLOS MAGNO
EMPRESARIO | BALSAS (MA)

Carlos, o lider da Mangabeiras
Servicos e Transporte, possui
uma frota impressionante de
mais de 30 maquinas Cat. Co-
mo um dos principais presta-
dores de servico do agronego-
cio no sul do Maranhao, ele nao
esconde sua paixao pela marca
e pela 6tima parceria com a So-
treq. Tanto que declara com or-
gulho: “o sangue que corre nas
minhas veias é amarelo”.

Ele conta que teve a oportuni-
dade de comprar seu primei-
ro equipamento Cat em 2010.
Dois anos depois, conseguiu
aumentar a frota e, desde en-
tao, ndo parou mais. Quase to-
dos adquiridos com a Sotreq.

“Minha admiracdo por essas
mdquinas ndo se deve somen-
te a sua grande capacidade
produtiva, mas também pe-
lo relacionamento que tenho
com a Sotreq, empresa que
fornece os equipamentos do
meu negdcio. Sempre fui muito
bem atendido e fiz muitos ami-
gos ld. O suporte para pecas é
dgil, e a qualidade do pés-ven-
da é excelente, refletindo na
satisfagdo dos meus clientes.”

Dentre as maquinas que pos-
sui, 0 empresario tem uma que
virou o xodoé.

“Minha primeira mdquina, ad-
quirida em 2010, é uma carre-
gadeira 924H. Eu posso vender
qualquer outra, menos ela. Nao
me desfago, ndo vendo por nada,
porque ela representa o inicio da
realizagdo dos meus sonhos”.
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DYEGO PINHEIRO

VITOR SOUZA

COLABORADOR SOTREQ | RIO DE JANEIRO (R))

Vitor ingressou na Sotreq ha
sete anos como estagiario e
hoje é supervisor na empresa.
Ele conta que grandes obras e
projetos chamam sua atencéo
desde a adolescéncia e, conse-
quentemente, as maquinas en-
volvidas também.

“E claro que a Sotreq e a Ca-
terpillar sempre se destaca-
ram para mim por tudo que
representam. Como engenhei-
ro mecdnico, posso dizer que
os equipamentos da marca
abrangem uma ampla varie-
dade de sistemas e principios
de mecdnica e eletroeletrénica
projetados para operar em am-
bientes de extrema exigéncia.”

Além disso, ele coleciona bo-
nés, sendo os seus favoritos

EMPRESARIO DA SOTREQ | PEDREIRAS (MA)

Dyego é proprietario da Pinheiro
Empreendimentos e fa do aten-
dimento da Sotreq e da quali-
dade dos equipamentos Cat. Ele
adora registrar momentos com
as marcas, como suas visitas a
fabrica e eventos da Sotreq.

“Em 2020, decidi fazer uma
transigcdo de carreira e com-
prei minha primeira mdquina.
Inicialmente, busquei uma
revendedora de outra marca,
mas fiquei insatisfeito com o
atendimento. Entdo, fui a So-
treq, onde ndo s6 o preco era
melhor do que eu esperavaq,
como o atendimento foi exce-
lente. Fizeram acontecer mes-

mo. Comecei com uma esca-
vadeira e logo adquiri mais
duas maquinas. Agora, tenho
uma frota 100% nova e 100%
Cat, todas adquiridas com a
Sotreq, e ndo pretendo mudar.”

O empresario trabalha com lo-
cacOes de equipamentos e pres-
tacdo de servicos como obras
de terraplanagem, estradas
vicinais, loteamentos, constru-
cdo e limpeza de agudes, cons-
trugdo de represas, supressao
vegetal, entre outros. Ele gos-
ta também de diversificar sua
frota comprando maquinas de
tonalidades diversas para se di-
ferenciar da concorréncia.

da Caterpillar, claro, por con-
ta das memorias afetivas que
carregam.

“Tenho muitos bonés da Cater-
pillar, incluindo os langados
em parceria com a Sotreq ou
setores especificos da empre-
sa. Os principais sdo exibidos
no trabalho, enquanto os de-
mais sdo usados no dia a dia.
Um dos meus favoritos é o bo-
né do langamento das escava-
deiras Next Gen, recebido du-
rante meu primeiro dia como
trainee na Sotreq, marcando
um momento significativo em
minha carreira. Também gosto
muito do boné edicdo limitada
lancado em parceria com o fil-
me Transformers, patrocinado
pela Cat, que, além de bonito,
tornou-se uma peca rara.”

Para 2024, estamos an-
siosos pelo recebimento
de uma grande quantida-
de de novos equipamen-
tos da Caterpillar, como ro-
los compactadores, moto-
niveladoras, carregadeiras
e escavadeiras. Alguns es-
tdo sendo personalizados
pela Sotreq com cores ex-
clusivas, incluindo uma es-
cavadeira preta, um trator
de esteira vinho e uma car-
regadeira vermelha.”
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ANDERSON CASTELARI

AMARAIOLIVEIRA

GERENTE DE SEGURANCA PATRIMONIAL | PIRACICABA (SP)

Amarai é um dos responsaveis
por zelar pela seguranca de 5
mil funcionarios na unidade
de Piracicaba da Caterpillar
Brasil. Ele € conhecido como
um verdadeiro “sangue amare-
lo” pela sua grande colecéo de
pecas damarca Caterpillar, fru-
to de compras e presentes que
recebe de amigos. Além disso,
seu carro possui a combinacao
de letras “C-A-T” na placa.

"Ao longo dos meus 30 anos
de carreira, acumulei minia-
turas de maquinas, veiculos,

OPERADOR DE MAQUINA | JACAREI (SP)

Anderson descobriu a Cater-
pillar por meio de amigos e
colegas ha 10 anos, e foi pai-
x80 a primeira vista. Ele conta
que a qualidade das maqui-
nas Cat faz toda a diferenca
no dia a dia do seu trabalho.
Inclusive, ele ja teve a expe-
riéncia de opera-las em Por-
tugal e percebeu que néo ha
distingdo entre os produtos
nos diferentes paises.

Sua paixdo pela Caterpillar é
evidente em seu perfil nas re-
des sociais, cheio de momen-
tos familiares com a mazrca, e
nos objetos que guarda com
cuidado. Tamanha é sua liga-
cdo com a Caterpillar que es-
colheu a marca como tema da
festa de primeiro ano de um
de seus filhos, com camisetas,
doces e decoragdo personali-
zados, além do aniversariante
vestido a carater.

relogios, documentos histori-
cos e prémios corporativos da
Caterpillar. Estou construindo
um espaco dedicado a expo-
sicdo da minha coleg¢do, que
cresceu tanto que precisei de
um lugar maior. Curiosamente,
minha paixdo pela Caterpillar
foi inspirada pelo meu sogro
e agora é compartilhada pelo
meu filho Adrian, representan-
do a terceira geracdo deste ‘le-
gado amarelo’. Inclusive, que-
ro abrir um museu com minha
colecdo, ideia muito incentiva-
da pelos meus amigos.”

“Meu avo era operador
de maquinas, e sou o ini-
co neto que seguiu seus
passos. Sinto orgulho de
termos a mesma profis-
sdo. Meu sonho atual é
adquirir minha propria
mdquina Cat na Sotreq.
Se pudesse, escolheria
a retroescavadeira 416,
porque além da robustez
e da alta tecnologia, é a
mais bonita de todas.”

ELEOMAR AGAPITO
INSTRUTOR E OPERADOR
DE MAQUINAS | SERRA (ES)

Eleomar participou da 12 Esco-
la de Formacéo de Operadores
da Sotreq em 2006, quando co-
megou sua carreira como ope-
rador de maquinas ha 18 anos.
Atualmente, atua como instru-
tor de equipamentos.

Ele venceu, em 2022, a etapa
Sotreq do Desafio Mundial de
Operadores ao enfrentar mais
de 20 operadores em provas
que exigiam precisdo e habi-
lidade com uma variedade de
equipamentos e tecnologias
Cat, garantindo assim um lugar
na competicdo sul-americana.

“Tenho muito amor pelo que
eu faco e por isso quero ser o
melhor operador do mundo.
Acredito que minha dedicacédo
foi fundamental para minha
vitoria no Desafio de Operado-
res e sinto um grande orgulho
por essa conquista.”

O instrutor é tdo apaixonado
pelas maquinas Cat que deci-
diu eterniza-las na pele.

“Tenho duas tatuagens de ma-
quinas Cat: de uma escavadeira
movimentando a terra e de uma
carregadeira fazendo o carre-
gamento de um caminhdo fora
de estrada. Além disso, colecio-
no miniaturas diversas. Tenho
cerca de 35 unidades, sendo
que as minhas preferidas sdo
a motoniveladora Cat163H e a
escavadeira Cat 315C, assim
como uma Cat 336 nova gera-
¢do, que foi o troféu que ganhei
do Desafio de Operadores.”

MANIFESTO
SANGUE AMARELO

A esséncia do #SangueAmarelo esta nas pessoas —
todos aqueles impactados pela Sotreq e suas solugdes.
Isso inclui profissionais dos diversos mercados de atu-
acdo da empresa, consumidores, colaboradores e até
mesmo a sociedade, beneficiada pelo progresso impul-
sionado pela paixao por maquinas pesadas. Ter “san-
gue amarelo” significa fazer parte de uma comunidade
colaborativa, que vive e respira uma esséncia que vai
além da propria empresa, onde tecnologia e inovagao
se unem para impulsionar o progresso.

n
Conheca nossa historia e se }
junte a nés nesta jornadal! =
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Consultoria

Maximizando a eficiéncia
com a gestao da lubrificacao

Investir em consultorias especializadas em gestdo de lubrificacao é fundamen-
tal para assegurar a eficiéncia e a confiabilidade dos equipamentos industriais

implementacdo de uma gestéo eficaz da
Alubriﬁcagéo € essencial para reduzir que-

bras, aumentar a vida util dos ativos e,
consequentemente, diminuir os custos de ma-
nutengdo de maquinas. Apesar disso, muitas
organizacdes negligenciam esse aspecto, nao
incorporando adequadamente um plano de lu-
brificacdo em seus processos. De acordo com o
Portal do Agronegdcio, a lubrificacdo inadequa-
da pode ser a causa de 80% das falhas em equi-
pamentos.

“Com base nas melhores prdticas do mercado,
conseguimos evidenciar a extensdo do tempo
de servico dos equipamentos com uma gestdo
de lubrificacdo adequada. Em alguns casos es-
pecificos, podemos prolongar a vida itil rema-
nescente dos equipamentos em até quatro ve-
zes ou mais”, afirma Marcelo Ferreira, Consultor
de Venda Multiproduto na Sotreq.

Isso significa que a administragédo da lubrifica-
céo é um elemento imprenscindivel para garan-
tir a eficacia e a confiabilidade dos equipamen-
tos. “Pequenos deslizes nesse procedimento,
por vezes sutis, podem resultar em efeitos sig-
nificativos na durabilidade e na confiabilidade
dos ativos”, acrescenta o consultor.
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AFINAL, O QUE EUM
PLANO DE LUBRIFICACAO?

Um plano de lubrificagdo é um conjunto de di-
retrizes que estabelece as praticas e os procedi-
mentos para a aplicagdo adequada de lubrifican-
tes em maquinas e equipamentos industriais.

"A implementacdo de um plano de lubrificacdo
bem elaborado é essencial para a gestdo proa-
tiva da manutencdo de equipamentos, promo-
vendo a seguranca operacional e reduzindo os
custos associados a substituicdo prematura de
pecas e paradas ndo planejadas”, explica Ro-
bert Klen, Coordenador de Solugdes em Lubrifi-
cagéo da Sotreq.

Nos ultimos anos, a gestao da lubrificacao ultra-
passou sua fungéo basica e assumiu um papel
estratégico nas atividades industriais. “Atual-
mente, é reconhecida como um ativo que de-
manda uma administragdo cuidadosa para
garantir o adequado desempenho dos equipa-
mentos e a otimizacgdo dos resultados”, assegu-
ra o coordenador.

INVESTIMENTO
NECESSARIO

Buscar uma manutencédo efi-
ciente envolve mais do que ape-
nas lubrificacdo. A gestdo de
lubrificacdo representa um de-
safio para muitos negocios, pois
muitas vezes é conduzida por
funcionarios sem conhecimen-
to especializado ou treinamento
adequado.

A implementagdo de um plano
abrangente deve incluir toda a
cadeia de lubrificagéo, aliada a
uma estrutura cuidadosa para
a prevengdo de contaminacdes
e falhas nos ativos, além de pro-
porcionar ao profissional de lu-
brificagéo o acesso aos parame-
tros necessarios.

Em razdo disso, segundo Robert
Klen, investir em consultorias
especializadas € indispensavel
para garantir um processo se-
guro, de qualidade e que atenda
as necessidades especificas de
cada industria. “Ao combinar
expertise interna e externa, as
organizacbes tém a oportuni-
dade de atingir a exceléncia em
suas prdticas de manutencdo,
impulsionando assim seus re-
sultados”, enfatiza.
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GESTAO DE
LUBRIFICACAO DA
SOTREQ INDUSTRIAL

A Sotreq Industrial, além de
fornecer motores industriais,
possui uma area dedicada a
gestdo da lubrificacdo de ati-
vos. Com solucdes de filtragem,
blindagem, acessérios € moni-
toramento, a empresa aumenta
a disponibilidade dos equipa-
mentos, contribuindo para a
eficiéncia operacional.

Os servigos abrangidos pela
gestao da lubrificacdo da Sotreq
incluem analise de campo, tra-
balho in company na planta do
cliente, filtragem off-line, forne-
cimento de pecas e uma secao
de mao de obra especializada.

Com um portfélio abrangente
de solugdes customizadas for-
necidas pelas nossas parceiras
de relevancia mundial e uma
equipe técnica de engenharia
certificada pelo International
Council for Machinery Lubri-
cation (ICML), o braco indus-
trial da companhia consegue
evitar paradas nao programa-
das, excesso de manutencéo
corretiva e redugédo do tempo
entre as falhas.

ERROS DE GESTAO DA
LUBRIFICACAO QUE IMPACTAM NA
SUSTENTABILIDADE DA EMPRESA

Para qualquer equipamento entregar o melhor resultado,
uma gestdo eficiente da lubrificacdo é fundamental. Caso
contrario, alguns dos principais equivocos durante o desen-
volvimento do plano de lubrificagdo podem resultar em au-
mento nos custos de manutencgéo.

Veja a seguir os trés erros de lubrificagdo mais frequentes na
manutencéo de equipamentos que sua empresa deve evitar.

Lubrificante inadequado: aplicar lubrificantes
inadequados por razdes de economia é um erro
frequente. Uma andlise detalhada das necessida-
des de lubrificacdo de cada maquina, juntamente
com consultas a especialistas e seguindo as reco-
mendagcgdes do fabricante, sdo passos importantes
para evitar problemas como desgaste prematuro,
superaquecimento e falha do equipamento.

Quantidade errada: exagerar ou aplicar insuficien-
temente o lubrificante compromete a func¢ao do pro-
duto. O excesso reduz o rendimento e aumenta vaza-
mentos e custos, enquanto a falta diminui a vida til,
exigindo mais manutencdes e elevando os custos e
a necessidade de estoque de pecgas sobressalentes.

Intervalos incorretos: atrasos na troca de lubri-
ficantes, por descuido ou falta de planejamento,
causam quebras e baixa produtividade. Isso afe-
ta os custos de manutencgéo e o lucro da empresa,
pois os intervalos de lubrificagéo sdo imprescindi-
veis para preservar a eficiéncia do lubrificante.

GESTAO DA LUBRIFICACAQ COMPLETA
E SO COM A SOTREQ INDUSTRIAL

Descubra com os especialistas da Sotreq Industrial como acabar com

os altos gastos em OPEX. Com o Contrato de Gestdo da Lubrificagdo

da Sotreq, vocé aumenta a confiabilidade, reduz custos operacionais,
melhora a eficiéncia dos ativos e minimiza os riscos de falhas por paradas
nao planejadas.

Fale com a Sotreq Industrial



Importacao

Negocios alem

das fronteiras

Trading companies consolidadas como a Soimpex simplificam e
coordenam as operacoes comerciais entre empresas de todo o mundo

repleta de desafios. Entre as regulamen-

tacbes complexas, as taxas alfandegarias
e as nuances do mercado global, as empresas
podem enfrentar uma série de obstaculos ao
tentar expandir suas operagées para além das
fronteiras nacionais.

F azer importagédo no Brasil € uma jornada

Todas essas dificuldades podem ser impediti-
vas para quem pretende importar ou exportar
maquinas e equipamentos. Para isso, contratar
uma trading company especializada nesse tipo
de produto, como a Soimpex, pode ser a chave
para os negoécios. Essas empresas especializa-
das facilitam o comércio internacional, atuan-
do como intermediarias e gerenciando todos os
aspectos das operacées, desde a identificacédo
de fornecedores e produtos até a logistica de
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transporte, negociagédo de contratos, desemba-
raco aduaneiro e financiamento.

De acordo com Valeska Vasconcellos, Gerente
Comercial da Soimpex, contratar uma trading
company oferece diversas vantagens para em-
presas que desejam expandir internacional-
mente, como centralizacdo da gestédo, ganho de
eficiéncia e mais tempo para manter o foco no
proprio core business.

“Tradings de confianca, como a Soimpex, pos-
suem uma ampla rede de contatos e experién-
cia global, facilitando a identificagdo dos me-
lhores fornecedores e condicbes comerciais.
Elas também lidam com a complexidade logis-
tica e administrativa do comércio internacio-
nal”, explica a gerente.

Contratar uma trading company oferece
diversas vantagens para empresas que
desejam expandir internacionalmente,
como centralizacdo da gestao, ganho de
eficiéncia e mais tempo para manter o fo-
co no proprio core business.”

Valeska Vasconcellos,
Gerente Comercial da Soimpex.
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EXPERTISE E SOLIDEZ

A Soimpex vem se consolidan-
do como referéncia em opera-
cbes de comeércio exterior no
Brasil. Com 17 anos de experi-
éncia, oferece servicos de pla-
nejamento logistico e impor-
tacdo e exportacao de cargas,
maquinas e equipamentos no-
VoS e seminovos em todos os
portos do pais.

De acordo com Lucas Dodyt,
Consultor de Vendas da Soim-
pex, a empresa oferece solu-
¢des completas para os clien-
tes, garantindo a qualidade, a
organizacao e a confianca ne-
cessdarias para atuar com pro-
dutos de alto valor agregado.

“Identificamos os melhores
beneficios para as empresas
conforme a drea de atuacdo,
segmento e tipo de produto,
garantindo que cheguem aos
clientes com carga tributdria
reduzida. Oferecemos também
uma estrutura robusta para a
abertura de unidades e CNP]Js,
assim como oficinas e equipe
técnica especializada, tudo
com a seguranga que uma em-
presa de capital aberto, com
solidez e um caixa robusto,
pode proporcionar”, afirma.

NOVA MARCA

Depois de 17 anos no mer-
cado, a Soimpex decidiu

atualizar sua marca. O
logotipo original foi man-
tido por sua simplicidade
e memorabilidade, ex-

OPERACAOE
LOCALIZAGCAO
ESTRATEGICA

A Soimpex oferece servi-
cos de comeércio exterior
para empresas de diver-
sos segmentos em todo
0 pais, mas néo é sé isso!
A trading também conta
com filial em Minas Ge-
rais proporcionando be-
neficios fiscais estratéegi-
cos para seus clientes.

Ja& a matriz, no Espirito
Santo, possui armazém
de distribuicdo, garantin-
do ainda mais beneficios
logisticos, como permitir
que os clientes instalem
filiais e utilizem a estru-
tura de centro logistico,
movimentagao, servigos
técnicos e administragéao
de estoque, possibilitan-
do a distribuicdo direta
dos produtos importados
para os consumidores fi-
nais a partir dessa base
no estado.

pressando a esséncia moderna
e dindmica da empresa e trans-
mitindo credibilidade como um
“selo de qualidade”. No entanto,
as cores foram alteradas para
amarelo e azul, substituindo o
tradicional cinza. Essa combi-
nacao de cores complementares

PRINCIPAIS SERVICOS
OFERECIDOS PELA
SOIMPEX

Exportacgao: solucoes de
logistica integrada, visan-
do otimizar o frete para
a exportacdo de cargas,
maquinas e equipamen-
tos novos e seminovos.

Importagdo: operacoes

com beneficios fiscais e
financeiros, como INVEST
e FUNDAP no Espirito
Santo, e Corredor de Im-
portacdo, em Minas Ge-
rais, além de desembara-
¢o aduaneiro.

Centro logistico: infraes-

trutura para abertura de
filiais estratégicas, movi-
mentacdo e administra-
¢ao logistica, distribuigéo
nacional e gerenciamento
de estoque.

Preparacido de equipa-
mentos: servigos técnicos
no centro logistico para
entrega direta ao cliente
final em todo o Brasil.

cria um visual dindmico e cha-
mativo, lembrando o amanhecer
ou entardecer, com o amarelo
transmitindo energia e entusias-
mo, enquanto o azul simboliza
confianca e seguranca.




Profissao

Herois de servicos

Colaborador da Sotreq vence classificatoria interna e concorrerd ao melhor

mecdnico Cat® do mundo

sucesso de um projeto depende da qua-

lidade dos equipamentos e do engaja-

mento dos profissionais. Ou seja, ter o
melhor maquinario nao é suficiente se ndo hou-
ver harmonia entre esses fatores para garantir
a execucao correta das atividades. Por isso, o
mecanico de maquinas pesadas desempenha
um papel de destaque. Além de assegurar o
funcionamento adequado das maquinas, ele
contribui para a reducéo de custos, aumento de
qualidade e prevencao de acidentes.

Confirmando que esta sempre em busca de ex-
celéncia e valorizacao dos profissionais, a Ca-
terpillar promove o Global Dealer Excellence,
que elege o melhor mecanico Cat do mundo.
Para selecionar o seu representante, a Sotreq
prop6s o Desafio Interno. Na primeira etapa, os
participantes foram avaliados por meio de uma
prova teodrica, a fim de definir o destaque de
cada regional. Nos dias 10, 11 e 12 de junho de
2024, os melhores de cada regional se reuniram
na filial de Contagem (MG), que sediou a segun-
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da e ultima etapa da competigdo por meio de
uma prova pratica, que definiu o mecanico que
val representar a Sotreq nas etapas internacio-
nais do desafio, sendo a primeira na Espanha.

Durante os dois primeiros dias, os competido-
res lidaram com falhas simuladas em equipa-
mentos, que exigiram diagndsticos precisos e
propostas de solugéo eficientes. Os critérios de
avaliacdo incluiram seguranga, organizacéao,
metodologias de solucdo de problemas, uso de
literaturas, assertividade, solucao proposta, co-
municacéo de falha e relatério de servico.

Em uma disputa acirrada, Jairo Lehr, do Cen-
tro-Oeste, foi o grande vencedor. Com a con-
quista, ele participara da etapa Regional Latam
em Malaga, na Espanha, ainda em 2024, com a
chance de representar a Sotreq na semifinal em
Arizona, Estados Unidos. Em entrevista a Revis-
ta Elo, 0 campedo nos contou mais detalhes do
seu trabalho e de sua participagdo no Desafio
Herdis de Servigos.

Revista Elo - Nas simulacdes
realizadas no Desafio Herdis
do Servigo, ha um cliente mui-
to insatisfeito, constantemen-
te cobrando pela liberacédo do
equipamento. E necessario
controlar as emocdes e lidar
Ccom 0 nervosismo enquanto se
executa a atividade e se busca
a solucéo, tudo com qualidade
e resiliéncia. E como funciona
nos atendimentos reais com
os clientes? Quais os maiores
desafios enfrentados na “vida
real” e na competicéo?

Jairo Lehr - Geralmente, nao
enfrentamos cobrancas tao
duras nos atendimentos em
campo, e é dificil encontrar
clientes insatisfeitos, tornan-
do o trabalho mais prazeroso.
A relacao se fortalece com os
retornos regulares e o bom
atendimento prestado, crian-
do um vinculo de confianca
entre nés. Na competicéo, o
nervosismo atrapalhou um
pouco, mas lutar contra o
tempo foi o maior desafio. Por
outro lado, a parte da comu-
nicagcado € uma vantagem pa-
ra mim, pois sempre procuro
ter uma boa interacdo com os
operadores antes de comecar
a atividade para ter o maximo
de informacgdes e ser certeiro
no diagnostico.

Revista Elo - Qual a impor-
tancia dessa competicéo pa-
ra vocé? Como vocé se sentiu
ao saber que venceu o desa-
fio e vai representar a Sotreq
na Espanha?

Jairo Lehr - Foi muito emocio-
nante! Fiquei nervoso na hora

que chamaram o terceiro lugar
e depois o segundo. Pensei:
“cara, néo é possivel, quem vai
ser primeiro?” Ja imaginei que
fosse um colega que estava
ao meu lado. Quando falaram
meu nome, fiquei surpreso e
feliz. Além disso, estar fora do
ambiente industrial, partici-
pando de eventos e premia-
cbes, € um reconhecimento
enorme, e enfrentar colegas
tdo qualificados faz com que
essa vitdria seja ainda mais
importante.

Quero representar a Sotreq
nessa competicdo de nivel
mundial contra outros meca-
nicos da Caterpillar, colocan-
do a prova toda a experiéncia
que adquiri ao longo desses
anos. Acredito que essa sera a
maior experiéncia profissional
da minha vida, algo verdadei-
ramente inesquecivel e uma
oportunidade unica. Nao ape-
nas representarei toda a equi-
pe da Sotreq, mas também
uma familia de profissionais
operacionais. Especialmente
da minha regional, onde tenho
varios amigos e muitas pesso-
as que estao me apoiando.

Revista Elo - Que impacto a
conquista do troféu teve na
sua regional?

Jairo Lehr - Nossa regional, a
Centro-Oeste, tem um histori-
co otimo de formagéao e certi-
ficagdes. As pessoas sempre
se destacam em treinamentos
fora do Brasil, e essas experién-
cias que vém de fora sdo com-
partilhadas com todos. Isso é
resultado da parceria entre os

mecanicos no campo, sempre
trocando ideias e comparti-
lhando conhecimento. Acredi-
to que serd importante para os
proximos desafios.

Revista Elo - Qual foi o aspecto
que vocé considera mais sig-
nificativo no seu desempenho
durante a competicdo?

Jairo Lehr - Acredito que o
que me diferenciou foi a for-
ma como me relacionei com o
cliente. Enquanto outros com-
petidores néo conseguiram
solucionar todos os problemas
da maquina, eu me esforcei
para manter um bom contato
com ele. Trabalhamos juntos
na simulacgao, tomando as me-
lhores decisbes em conjunto.
A seguranga também foi uma
prioridade para mim. As vezes,
detalhes importantes podem
ser esquecidos, e isso faz toda
a diferenca na pontuacao final.

Revista Elo - Qual dica vocé
daria para quem vai participar
do préximo desafio?

Jairo Lehr - E importante pres-
tar atencdo aos detalhes, ter
um bom conhecimento técni-
co e conseguir lidar bem com
pressdo. Também € preciso
saber controlar as emocoes e
prestar atencéo no cliente. Nao
basta consertar a maquina
sem se comunicar bem ou dei-
xar o local baguncado. Além
disso, é fundamental estudar
bastante e participar dos trei-
namentos oferecidos pela So-
treq e pela Caterpillar, que sao
6timas fontes de aprendizado.
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Clientes

Crescimento em parceria:
o case de sucesso D'Granel

e Sotreq

A D’'Granel, uma das principais transportadoras do Brasil, ampliou seus
servigcos com a colaboragdao da Sotreq para incluir o embarque de produtos

em seu portfélio

a industria de transporte, encontrar par-
Nceiros confidveis e eficientes pode ser a
chave para o sucesso de uma operacao.
A histéria da D'Granel, uma das maiores trans-
portadoras do Brasil, com a Sotreqg é um exem-
plo inspirador dos frutos colhidos de uma cola-

boracédo bem-sucedida.

Com 37 anos de historia, a D'Granel é destaque
em logistica e transporte de cargas em todo o
territério nacional. Reconhecida por sua ampla
frota e exceléncia no atendimento, a empresa
ostenta o titulo de maior detentora de carretas
basculantes de Minas Gerais, além de integrar o
seleto grupo de 1% das empresas do setor com
mais de mil equipamentos, atualmente contan-
do com aproximadamente 2.300 unidades.

Em 2022, a D'Granel deu inicio a um projeto
de expansao de seus servicos, adicionando o
carregamento de equipamentos de linha ama-
rela ao seu portifdlio. Essa iniciativa permite a
empresa assumir a operacdo de carregamento
e, ao intervir em mais uma etapa do processo,
incrementar a sinergia e a gestdo da operacao,
agregando valor a cadeia produtiva.

A oportunidade de incorporar esse atendimento a
sua carteira surgiu quando um grande cliente ex-
pressou interesse na solucao, levando a empresa
a considerar a aquisicdo de mais maquinario.

Thiago Franco, Gerente-geral da D’'Granel, relata
que, ao receberem a proposta, iniciaram a ava-
liacdo das condicbGes de varios fornecedores,
enxergando a oportunidade como um potencial
para estabelecer futuras negociacoes.

"A Sotreq nos respondeu prontamente, demons-
trando comprometimento desde o primeiro con-
tato. Antes mesmo de fecharmos o negdcio, sua
equipe visitou nosso cliente para avaliar dife-
rentes cendrios e necessidades, demonstrando
o alinhamento com a nossa cultura. A escolha
da Sotreq foi baseada ndo apenas na qualidade
dos equipamentos, mas também no excelente
atendimento prestado, tanto na venda quanto
no poés-venda”, enfatiza o gerente.

Carlos Gomes, Representante de Vendas Exter-
nas da Sotreq, considera a parceria bem-suce-
dida entre as empresas, um exemplo inspirador
para outros empreendedores. Ele enfatiza a im-
portancia do compromisso com a qualidade, do
atendimento personalizado e da busca por solu-
cdes inovadoras em parcerias comerciais.

“Para fecharmos esse negécio, realizamos um
processo de dimensionamento minucioso, ava-
liando ndo apenas a solicitacdo imediata, mas
também o potencial do mercado. Isso nos permi-
tiu superar as expectativas iniciais do cliente e
garantir solucées que atendessem as suas neces-
sidades reais”, destaca o colaborador da Sotreq.

A escolha da Sotreq foi baseada nao apenas na qualida-
de dos equipamentos, mas também no excelente atendi-
mento prestado, tanto na venda quanto no pos-venda.”

Thiago Franco,
Gerente-geral da D'Granel.

LICOES APRENDIDAS

O case de sucesso entre D'Granel e Sotreq ilustra como uma negociacédo de sucesso
pode impulsionar o crescimento empresarial, oferecendo valiosas ligdes para outras
empresas, como:

Importancia da parceria: a colaboracio entre as empresas demonstra co-
mo uma parceria bem-sucedida pode transformar um negécio, abrindo no-
vas oportunidades de expansao.

©

Valor do atendimento ao cliente: o comprometimento durante e apds a
venda foi fundamental na escolha do fornecedor, evidenciando a importan-
cia de cultivar relacionamentos duradouros e de qualidade.

H

Visao ampliada: o atendimento néo se limitou a aquisicao de equipamen-

B tos, mas também abriu portas para a ampliagdo dos servigos do cliente, ga-
rantindo a oferta de solugbes mais completas, elevando o valor agregado
oferecido.

D)

Compromisso com a qualidade: a escolha do fornecedor destacou o com-
promisso com a qualidade em todas as etapas do processo, ressaltando a
importancia de manter altos padrées em todas as operacoes.

@J_‘

Relevancia do dimensionamento: o dimensionamento preciso foi essencial
para garantir a eficiéncia, a lucratividade e a segurancga do negécio, resultan-
do em solucdes personalizadas que superaram as expectativas do cliente.

o
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COMPACTO

NCAO PREVENTIVA

COM 0 PMP,

AS PARADAS INESPERADAS
A parceria entre a Sotreq e a D'Granel envolveu um investimento de R$ 7 milhdes em equipamentos s AO c 0 I S As D 0 P As S AD 0
Cat®, incluindo escavadeiras hidraulicas Cat 350, duas Cat 336 e duas Cat 320.

FICHA TECNICA DAS MAQUINAS DIMENSIONADAS PELA SOTREQ

PRODUTIVIDADE DA FROTA COM
MAXIMIZACAO DOS LUCROS

.1\\\\\\\\\

ESCAVADEIRA HIDRAULICA CAT 350

Lider em produtividade, a maquina garante alta eficiéncia

com tecnologia Cat de facil utilizagdo para grandes volumes ) .
de trabalho, proporcionando mais poténcia e precisdo. Com Conhecas todas as modalidades do PMP - Programa de Manutencao

até 13% menos consumo de combustivel, oferece custos ope- Preventiva, um servigo de avaliagOes e revisdes periodicas exclusivo
racionais mais baixos e maior potencial de lucro. para equipamentos Cat® e oferecido pela Sotreq

IPMP 1PMP COMPACTO

ESCAVADEIRA HIDRAULICA CAT 336 I PMP COMPACTO SEM MAO DE OBRA 1 PMP + INJETORES
?ferecendo desempenhq gAquglidade comNtecnologias intui- I PMP + FERRAMENTAS DE PENETR AC AO DE SOLO (FP S)
ivas para aumentar a eficiéncia da operacao, o equipamento

€ ideal para aplicacdes médias a pesadas. Suas vantagens in-
cluem até 20% de reducado nos custos de manutencao, até 5% I SERVICE PLUS 1 MARC

de economia de combustivel e até 45% mais eficiéncia opera-
cional gracas as tecnologias de fabrica como Cat Grade com
2D, Grade com Assist e Payload.

ESCAVADEIRA HIDRAULICA CAT 320

Equipada com tecnologia lider do setor e cabine ergondmica

para mais conforto e produtividade do operador, essa maqui-
na garante até 20% de reducédo no consumo de combustivel, LIGUE 0800 940 1 920

até 25% de redugéo nos custos de manutencgao e até 45% mais
Eﬁ#m WhatsApp e Telegram @ Capitais e regioes metropolitanas ~ Demais localidades @

eficiéncia operacional.
Vocé também pode nos acionar pelos canais abaixo:

IE | www.sotreg.com.br | sotreqcat | sotreqcat | sotreqcat | gruposotregbr | company/sotreg-sa

[res

©2022 Caterpillar. All Rights Reserved. CAT, CATERPILLAR, AO TRABALHO, seus respectivos logotipos, “Caterpillar Yellow” e a identidade visual “Power Edge”, assim como a identidade
corporativa e de produtos aqui usadas, sdo marcas registradas da Caterpillar e ndo podem ser usadas sem permissdo



Agro

Esse processo, desde que realizado corretamente,
permite usar o peso total do trator a favor da
tracdo através da relacdo peso-poténcia, sendo
essencial para prolongar a vida iitil do trator e
garantir sua eficiéncia.”

Douglas Bueno,
Analista de Desenvolvimento de Mercado em Agronegdcios da Sotreq Agro.
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Equilibrio operacional a
favor do agronegocio

Descubra como a expertise da Sotreq Agro em equilibrio operacional
impulsiona a produtividade e a longevidade dos equipamentos nas operacées

agricolas

a complexa e dindmica industria agri-
N cola, cada detalhe faz a diferenca para
garantir uma operacéao eficiente e pro-
dutiva. Um aspecto muitas vezes esquecido,

mas fundamental, € o equilibrio operacional
dos tratores.

Alcancga-se o equilibrio operacional por meio
de ajustes nos pesos das maquinas, utilizando
lastros liquidos ou metalicos. Essas regulagens
visam obter a distribuigdo ideal de peso nos
equipamentos entre o eixo dianteiro e o eixo

traseiro, adaptando-se ao implemento utilizado
e as condi¢des de trabalho, garantindo estabili-
dade e seguranga durante a operagao.

“Esse processo, desde que realizado correta-
mente, permite usar o peso total do trator a fa-
vor da tracdo através da relacdo peso-potén-
cia, sendo essencial para prolongar a vida ttil
do trator e garantir sua eficiéncia durante as
diferentes tarefas agricolas”, explica Douglas
Bueno, Analista de Desenvolvimento de Merca-
do em Agronegécios da Sotreq Agro.
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CONTROLES PRINCIPAIS

O equilibrio operacional, também conhecido como afinagdo da maquina ou lastragem, é um pro-
cesso realizado por meio da calibragem dos pneus e de dois controles principais:

IMPORTANCIA
DO EQUILIBRIO
OPERACIONAL

O equilibrio operacional, quan-
do realizado por um técnico
qualificado, proporciona diver-
sos beneficios, como:

- Aumento da vida util do equi-
pamento e suas pecas;

- Reducéo da perda de tracéo e
patinagem,;

- Melhor desempenho do equi-
pamento;

- Diminuigdo do consumo de
combustivel;

- Menos emissdo de gases po-
luentes.

Ja a lastragem inadequada pode
acarretar prejuizos tanto para o
produtor quanto para a lavoura.
De acordo com Douglas Bueno,
se realizada de forma incorre-
ta, pode resultar em patinagem
excessiva dos rodados, reduzin-
do a poténcia disponivel para o
tracionamento do implemento e
causando desgaste prematuro
da banda de rodagem, além de
aumentar o consumo de com-
bustivel dos tratores.

“Por outro lado, o excesso po-
de aumentar a compactacdo
do solo ou sobrecarregar o ei-
xo de tracdo, resultando tam-
bém em desgaste dos pneus”,
completa o analista da Sotreq.

Saiba mais sobre a Sotreq
Agro, uma empresa
especializada em solucdes
para o agronegocio que
conta com a experiéncia
dos mais de 80 anos da

Sotreq para oferecer o que
ha de melhor em tecnologia,
maquinario e suporte para
esse segmento.




Tecnologia

Tecnologia que impulsiona

a construcao

No passado, a construgdo no Brasil dependia de métodos manuais, gerando
erros e retrabalhos, mas hoje a tecnologia acelera os processos e aumenta a

eficiéncia e a precisdo nas obras

Brasil estd em continuo processo de
O construgéo e reconstrugéo. No setor de

infraestrutura rodoviaria, por exemplo,
a 262 Pesquisa CNT de Rodovias, divulgada no
final de 2023, estima a necessidade de aproxi-
madamente R$ 100 bilhdes em investimentos
para recuperar 100 mil km de estradas deterio-
radas. Nessa realidade, a tecnologia se desta-
ca como uma aliada essencial, aprimorando a
eficiéncia e reduzindo os custos envolvidos em
diversos tipos de obras, além de possibilitar
ganhos em atividades de mineracgao, florestal,
energia, industria, portos etc.

Tradicionalmente, a construgdo no pais de-
pendia de meétodos manuais e mecéanicos,
como estacas e medigdes feitas por trabalha-
dores em campo. Esse processo, além de ser
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demorado, estava sujeito a erros e retrabalhos
frequentes.

De acordo com Francisco Neto, Gerente de Ne-
gocios da SITECH, a infraestrutura de constru-
céo evoluiu significativamente com o uso de
tecnologias para diferentes niveis de precisao e
automacao.

"A implementacdo de estacbes totais e robaoti-
cas UTS (Universal Total Station) representou
uma revolugdo no controle de equipamentos,
possibilitando um posicionamento preciso e a
automacgdo de tarefas que antes eram realiza-
das manualmente. Sensores de alta precisdo
e GPS complementam essas tecnologias, me-
lhorando ainda mais o controle e gestdo das
obras”, conta o gerente.

CONECTIVIDADE,
CONTROLE E PRECISAO

Embora a maquina execute o
trabalho pesado, sdo as tec-
nologias implementadas que
asseguram a qualidade na
execugcdo dos servigos. Elas
permitem que responsaveis e
operadores tomem decisdes
malis precisas, impactando po-
sitivamente tanto o processo
quanto a entrega final.

A conectividade de equipa-
mentos € uma dessas tecnolo-
gias que esta revolucionando
a industria, melhorando a se-
gurancga e eficiéncia das ope-
racdes em ambientes remotos
e desafiadores. Os clientes
agora podem monitorar o an-
damento das obras em tempo
real por meio de plataformas
digitais e aplicativos moéveis,
facilitando o acesso a informa-
¢cdes de qualquer lugar.

“Essa tecnologia torna o
aprendizado mais acessivel,
facilitando o treinamento de
operadores. Assim como apri-
mora a consisténcia, e a pre-
cisdo do trabalho, reduzindo
erros e assegurando a segu-
ranca ao manter as mdquinas
dentro dos limites recomenda-
dos pelo fabricante, minimi-
zando os riscos de acidentes”,

afirma Sérgio Paranhos, Coor-
denador Comercial da SITECH.

Além disso, os sistemas de con-
trole de maquinas (machine
control) evoluiram para incluir
tanto o tradicional controle 2D
quanto o avanc¢ado controle
3D, utilizando modelos digitais
detalhados do terreno para as-
segurar precisdo na execugao
conforme o projeto original.

Sérgio Paranhos explica que
a pavimentacao, por exemplo,
pode se beneficiar de maqui-
nas controladas por sistemas
3D que garantem a aplicagio
uniforme e precisa de mate-
riais, reduzindo desperdicios
e aumentando a durabilidade
das estradas.

“Essa abordagem ndo apenas
aprimora a eficiéncia, mas
também fortalece a colabora-
cdo entre as equipes de proje-
to e construcdo. Além da ter-
raplanagem, esses sistemas
sdo aplicdveis a pavimenta-
cdo e diversas outras ativida-
des de infraestrutura, propor-
cionando um nivel de controle
e eficiéncia sem precedentes”,
garante o coordenador.
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EVITE A FALTA DE ENERGIA

A EXPERTISE DA SITECH

Seja para empresas de peque-
no, médio ou grande porte, as
solugdes tecnolégicas sédo es-
senciais para o funcionamen-
to e a sobrevivéncia dos neg6-
cios. Nesse sentido, a SITECH
Brasil se destaca por fornecer
solugdes completas e custo-
mizadas, utilizando as tecno-
logias avancadas do mundo,
como Trimble, Rajant™ e LA-
SE™, para aumentar a produti-
vidade e reduzir custos.

Com uma equipe certificada
e mais de 14 anos de experi-
éncia, a empresa oferece um
portfélio abrangente que in-
clui sistemas que podem ser
utilizados em maquinas de
qualquer marca, como po-
sicionamento GPS, controle
de implementos, topografia,
softwares e sistemas laser e
Oticos. Além disso, oferece so-
lugdes para inimeros segmen-
tos de mercado, atendendo
todo o territério nacional com
alcance global e suporte local.
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Negdcios
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Além da economia segura, existem outros beneficios, como:

Menor depreciacao: ao adquirir uma maquina
pesada seminova, mantém-se o valor do investi-
mento mais estavel ao longo do tempo, evitando
a depreciacdo inicial dos equipamentos novos
recém-saidos da concessionaria, proporcionando
uma melhor relacdo custo-beneficio a longo prazo;

Qualidade e confiabilidade garantidas: forne-
cedores confiaveis, como a Sotreq Seminovos,
asseguram qualidade e confiabilidade com ga-
rantias e certificacdes, oferecendo aos compra-
dores a tranquilidade de adquirir equipamentos
inspecionados e prontos para uso;

Disponibilidade imediata: o consumidor elimi-
na o tempo de espera associado a fabricacéo e a
entrega de equipamentos novos ao optar por ma-
quinas pesadas seminovas, aumentando a pro-
dutividade e evitando atrasos nos projetos;

Suporte técnico especializado: os fornecedo-
res de maquinas pesadas seminovas de confian-
ca oferecem na pré-venda o relatorio técnico do
equipamento, contando com um posterior supor-
te técnico especializado para auxiliar as empre-
sas a manterem suas operacoes;

Diversidade de opg¢des: o mercado de maqui-
nas pesadas seminovas oferece uma ampla va-
riedade de modelos, incluindo retroescavadeiras,
escavadeiras, tratores e motoniveladoras. Isso
possibilita que as empresas encontrem o equipa-
mento ideal para suas necessidades especificas,
sem comprometer a qualidade ou o desempenho.

DICAS PARA ADQUIRIR
UM EQUIPAMENTO
SEMINOVO

E fundamental agir com caute-
la ao decidir comprar um equi-
pamento, seja seminovo ou
ndo, pois as maquinas repre-
sentam um investimento alto,
e todo o processo industrial
esta diretamente relacionado a
custos e retornos.

Além disso, é importante ne-
gociar com um revendedor de
confianca para garantir quali-
dade, transparéncia, suporte
pos-venda e reducgéo de riscos.

“Uma empresa reconhecida
como a Sotreq Seminovos for-
nece para o cliente informa-
coes detalhadas do equipa-
mento com um relatério de
inspecdo do real estado de-
le, além de assisténcia técni-
ca, garantias e facilitagdo no
processo de compra”, garan-
te Francisco Leite, Consultor
de Maquinas da Sotreq Semi-
Nnovos.

Outras dicas importantes sio:

 Antes de adquirir um equipa-
mento, realize uma pesquisa
abrangente para avaliar diver-
sas opg¢des, comparando pre-
cos, histérico de manutencéo e
confianca do vendedor;

- Uma inspecdo detalhada do
equipamento é para verificar
seu estado geral, com atencao

especial ao motor, transmis-
sdo, pneus, sistema hidraulico,
estrutura e componentes elé-
tricos;

- Solicite relatérios de manu-
tencdo e histérico do equipa-
mento para evitar surpresas
futuras;

- Testar o equipamento na pra-
tica, se possivel, ajuda a garan-
tir seu desempenho conforme
0 esperado;

- Optar por marcas reconheci-
das, como a Caterpillar, oferece
maior seguranga na compra;

- E relevante ainda conside-
rar os custos adicionais, como
transporte, impostos e manu-
tencdo inicial, e buscar supor-
te técnico especializado para
orientacéo durante o processo
de compra.

A CREDIBILIDADE DA
SOTREQ SEMINOVOS

A Sotreq Seminovos é refe-
réncia no mercado de ma-
quinas Cat. Como reven-
dedora autorizada, possui
todo o histérico de vida 1til
dos equipamentos, garan-
tindo manutencao nos pra-
zos adequados e uso de pe-
cas originais.

Além disso, assegura a ga-
rantia Caterpillar para o
trem de forca e o sistema
hidraulico do equipamento,
agregando valor a venda e
proporcionando a seguran-
ca do suporte pds-venda.

Esses equipamentos rece-
bem ainda o selo CCU (Cat®
Certified Used), um certifi-
cado que atende a padroes
rigorosos de qualidade e
desempenho, incluindo a

inspegédo detalhada de mais
de 140 itens e a garantia do fa-
bricante por um periodo espe-
cifico.

A Sotreq Seminovos oferece
uma ampla gama de opcgoes
aos clientes, incluindo a co-
mercializacdo de equipamen-
tos outras marcas com 0 mes-
mo atendimento de qualidade
nas mais de 50 filiais. Nesses
casos, é fornecido um relatorio
técnico detalhado elaborado
por especialistas, garantindo a
credibilidade das informacdes.

Na Sotreq Seminovos, os clien-
tes tém acesso a uma ampla
gama de servicos e vantagens.
Eles podem aproveitar os ca-
nais de compra e venda tan-
to presenciais quanto online,
além de contar com uma equi-
pe especializada e dedicada a
fornecer a melhor negociacao
e experiéncia de compra.
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Underground

Fortalecendo a mineracao
underground no Brasil

A Sotreq é o distribuidor exclusivo dos produtos da Robit no Brasil, cujos
produtos de alta qualidade e eficiéncia garantem mais produtividade, redug¢do
de custos e solucées personalizadas para o mercado minerador

silios de cozinha até dispositivos eletroni-

cos. Estdo integrados nos objetos do dia a
dia, como panelas, automoveis, l1ampadas, gela-
deiras e até mesmo em esmaltes e produtos de
limpeza. Além disso, sdo indispensaveis para a
fabricacdo de medicamentos e operagéo de hos-
pitais, clinicas e laboratérios, evidenciando sua
relevancia em areas essenciais da vida moder-
na. Os minerais fazem parte da nossa vida mui-
to mais do que imaginamos.

E les estdo em todas as partes, desde uten-

Os numeros também falam por si. O Instituto
de Pesquisa Econ6mica Aplicada (Ipea) estima
que mais de 3% do Produto Interno Brasileiro
(PIB) venha diretamente do segmento mineral.
Segundo o mais recente Anuario Mineral Brasi-
leiro, da Agéncia Nacional de Mineracao, a pro-

ducao supera R$ 350 bilhdes ao ano.

Para fortalecer esse mercado, a Sotreq se tornou
o distribuidor exclusivo dos produtos da Robit
no Brasil, lider global em consumiveis de perfu-
ragdo para os setores de mineracgao e constru-
cdo. A gama de produtos inclui solugdes para
Top Hammer, DTH e geotecnia. Sao martelos de
fundo, luvas, punhos, tubos, hastes e bits aplica-
dos em todos os modelos de equipamentos do
mercado.

De acordo com Rafael Puga, Consultor Corpora-
tivo de Desenvolvimento de Mercado da Sotreq,
a empresa se uniu a Robit porque essa colabo-
racdo permite manter padrdes de atendimento
equiparaveis aos lideres do mercado, indo além
da simples venda de produtos.

MODALIDADES DE
ATENDIMENTO

A Sotreq oferece duas opc¢oes
de atendimento aos clientes
com produtos Robit, sendo
compra direta no balcdo ou
contrato anual. O contrato anu-
al é ideal para garantir alta pro-
dutividade e operacionaliza-
cao continua, oferecendo duas
modalidades: basico e full.

Pacote basico: o cliente ad-
quire as pegas com suporte
técnico da Sotreq, que oferece
uma lista de precos dedicada
para materiais de importacéo.
A empresa importa o material
uma Uunica vez e 0 mantém
disponivel, permitindo com-
pras mensais conforme a ne-
cessidade. A Sotreq assume a
responsabilidade de garantir o
abastecimento continuo, com
um técnico de ferramentas e
um gestor encarregado da ges-
tdo dos consumiveis.

Pacote full: a cobranca é fei-
ta por metro perfurado. Uma
equipe especializada é desig-
nada para atender o cliente e
garantir a eficiéncia da ope-
racao. O pacote tem por dife-
rencial o acompanhamento
da Sotreq em toda a operacao,
garantindo sua execugao cor-
reta e, consequentemente, a
reducdo de custos. Além dis-
so, sdo oferecidos treinamen-
tos para assegurar a correta
realizacdo das perfuragdes,
independentemente do equi-
pamento utilizado.

PRODUTOS ROBIT PARA
CONSTRUCAO E MINERACAO

Os materiais Robit, tan-
to da linha Top Hammer
quanto Down the Hole, ofe-
recem solugdes inovadoras
e eficientes para atender as
demandas especificas de
diferentes setores.

O Top Hammer é um mé-
todo de perfuracido onde o
sistema de roto-percussao
permanece fixo junto a ma-
quina de perfuragdo. A li-
nha de produtos inclui:

- Bits de botédo eficientes
feitos com aco reciclavel
de alta qualidade e design
avancado, passando por
testes de simulacao 3D pa-
ra garantir eficiéncia na re-
mocao de detritos;

- Equipamento de alarga-
mento moderno para oti-
mizar o processo de perfu-
racéo, oferecendo solugdes
versateis para diferentes
necessidades;

- Aco de perfuracgdo resis-
tente fabricado com tecno-
logia avancada, atendendo

a todas as marcas de perfu-
ratrizes e oferecendo uma
variedade de tipos e com-
primentos de haste.

Ja o Down the Hole (DTH) é
um meétodo de perfuragao
no qual o sistema de roto-
-percussao adentra o furo
de perfuragdo. No método
DTH, o impacto rapido do
martelo fragmenta a ro-
cha em tamanhos milimé-
tricos, expelindo-os pela
exaustdo do ar comprimi-
do ou fluido de perfuragéo.
Essencial para operacgoes
nos setores mineral e de
construgéo, a linha inclui:

« Martelos e brocas funda-
mentais para operagdes em
mineragao e construgao;

- Tubos de perfuracao es-
senciais para transmitir a
forca de avanco e rotacao
necessarias para o martelo
e broca DTH, além de ser-
vir como caminho para o
ar comprimido provenien-
te de compressores.

Seja qual for o seu desa-
fio, a Sotreq tem a solu-
cao certa para vocé. Para

mais informacdes sobre
os produtos Robit e como
eles podem beneficia-lo,
visite o site da Sotreq:




Internacional

Integracao e

sustentabilidade
no Rio Paraguai

A Sotreq se dedica ao desenvolvimento do mercado de transporte fluvial na
Hidrovia do Rio Paraguai, uma opcdo logistica sustentavel que impulsiona a
integracdo logistica entre os paises sul-americanos

Rio Paraguali, que percorre 2.621 km pelo

coragao da América do Sul, € mais do que

apenas um curso d’agua. Também co-
nhecida como Hidrovia do Rio Paraguai, € uma
das principais vias navegaveis do continente e
essencial para o transporte de commodities e a
integracao econdmica entre Bolivia, Brasil, Para-
guai, Argentina e Uruguai.

A utilizagdo do modal fluvial nessa regido é uma
alternativa logistica de baixo impacto ambiental
em comparagao com o transporte rodoviario. “A
capacidade de transportar grandes volumes de
carga, como minérios e commodities agricolas,
com menor consumo de combustivel e emissoes
de poluentes, faz dessa via uma opc¢do eficiente
e sustentdvel”, explica Daniel Andrade, Consul-
tor do seguimento fluvial da Sotreq.
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A empresa busca fortalecer sua presenca no
mercado maritimo fluvial, especialmente no Pa-
raguai, onde se concentra a operagao de muitas
empresas de navegagdo. Como representante
oficial dos motores EMD e MakK, marcas que fa-
zem parte da Caterpillar, estd empenhada em
identificar oportunidades e estabelecer metas
para sua expansao nesse e nos demais paises do
continente dentro do seu territério de cobertura.

"A Sotreq estd comprometida em demonstrar as
vantagens dos motores que representa, ofere-
cendo produtos de alta qualidade e consolidan-
do sua posi¢do como lider no setor de navega-
cado fluvial nessa hidrovia”, afirma o consultor.

BENEFICIOS TECNICOS
DOS MOTORES EMD

A Sotreq tem uma atuacdo im-
portante fora do Brasil no setor
de navegacdo, principalmen-
te no Paraguai e no Uruguaij,
disponibilizando cerca de 180
motores EMD (Electro-Motive
Diesel) ao longo da hidrovia.
A empresa é a responsavel
pelo fornecimento de pecas
originais e pelo planejamento
e execugdo das manutencdes
feitas por especialistas brasi-
leiros que se deslocam até o
local das operacoes.

Isso se deve as varias vanta-
gens técnicas desse motor,
como o tempo de resposta su-
perior, que proporciona uma
operacao mais segura e melhor
manobrabilidade dos com-
boios fluviais. “Essa caracte-
ristica é essencial em um rio
estreito e sinuoso como o Para-
guai, onde a precisd@o nas ma-

Para quem esta inserido neste mercado,
vale a pena considerar as solugdes de
ponta oferecidas pela Sotreq para im-
pulsionar a eficiéncia e a seguranca das
navegacoes. Fale com um especialista
acessando o QR Code.

nobras pode fazer a diferenca”,
enfatiza Daniel Andrade.

O motor EMD se destaca tam-
bém pelo rapido tempo de res-
posta ao aplicar carga, atingin-
do 100% de poténcia em apenas
10 segundos e representando
menos de um terco do tempo
comparado aos motores de mé-
dia rotacéo, assim como propor-
cionar mais seguranca e eficién-
cia operacional. Além disso, sua
menor rotagdo em marcha len-
ta resulta em menor consumo
de combustivel, otimizando as
operagdes ao longo da hidrovia.

“Outro beneficio é o menor cus-
to de manutencdo, pois a refor-
ma sé ocorre apoés 40 mil ho-
ras de operacdo, necessitando
apenas manutencbes preven-
tivas bdsicas nesse intervalo”,
acrescenta o consultor.
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Grandes obras

Passado e presente de
atuacao nas grandes
obras brasileiras

Da construcdo de estradas ao desenvolvimento de recursos, a Sotreq
segue impulsionando projetos importantes em diversos segmentos da
construcdo pesada e da industria do pais

pesar dos desafios, o setor de maquinas
Apesadas no Brasil demonstra perspec-

tivas otimistas para os préximos anos,
impulsionado por investimentos em obras de
infraestrutura, mineracédo e energia. Diversos
fatores convergem para um cenario favoravel
ao crescimento, incluindo a retomada da de-
manda interna e novos projetos logisticos de
grande porte.

Mas néo é de hoje que a Sotreq tem participa-
céo ativa em grandes obras. Fundada em 1941,
a empresa apoiou a abertura de grandes usinas,
a exploracdo de minas e a construgéo de estra-
das e ferrovias, contribuindo para o avango do
pais em diversas areas. Além disso, sua atuacao
tem sido fundamental em setores como energia,
saude, extracdo de petréleo e gas e agronegocio,
desempenhando um papel essencial no proces-
SO produtivo desses segmentos.

A Sotreq e a Zetaloc, empresa especializada
em locacao, por exemplo, tém desempenhado
um papel essencial nas dez maiores plantas de
energia solar em construgido no Brasil, que se

estendem de Minas Gerais ao Piaui. Esses proje-
tos estéo levando energia fotovoltaica a regides
remotas e economicamente subdesenvolvidas,
como o sertdo, ajudando a diversificar a matriz
energética do pais e impulsionando o desenvol-
vimento econdmico e a criagdo de empregos em
areas historicamente negligenciadas.

Manutencéo e reparos essenciais sdo fornecidos
pela Sotreq para as miniescavadeiras e minicar-
regadeiras, como as miniescavadeiras 303.5 e
302.7 e a minicarregadeira 262D utilizadas pela
Zetaloc. Essas maquinas sio ideais para operar
em areas de dificil acesso e em usinas solares e
edlicas, garantindo o éxito das operagdes, mes-
mo em plantas remotas.

O sucesso desse contrato nao foi isolado. A So-
treq ja esta envolvida em outro projeto impor-
tante na regido Sudeste, referente as obras de
duplicacdo da Serra das Araras, na Via Dutra.
As obras sdo complexas e extensivas em 16 km,
mas prometem gerar mais oportunidades para
a empresa em tecnologia, aluguel de equipa-
mentos e suporte ao produto.

INVESTIMENTO
EM SEGURANCA
NA MINERACAO

Outro exemplo dessa atuacéo
acontece em areas de explo-
ragdo mineral em risco de co-
lapso, quando é necessaria a
realizacdo de um processo des-
caracterizagdo de barragens.
Uma das etapas mais impor-
tantes dessa operacao € a reti-
rada segura dos residuos gera-
dos pela atividade, garantindo
a integridade tanto das pesso-
as quanto do meio ambiente.

S6 em 2024, a Sotreq, por meio
da SITECH Brasil, utilizou solu-
cbes tecnoldgicas avangadas
para controlar equipamentos
remotamente em projetos de
descaracterizacdo de barra-
gens de duas minas importan-
tes do estado de Minas Gerais,
integrando vendas de equipa-
mentos, conectividade, gestdo
de maquinas e contratos de ma-
nutencao dos equipamentos.

"A inovacdo sempre foi uma
vertente importante do nos-
so negocio, e a descaracteri-
zacdo de barragem é a prova
desse pioneirismo que agora
se fortalece com as solucées
completas de tecnologia co-
mercializadas pela Sotreq”,
ressalta Ricardo Mesquita, Ge-
rente Comercial da SITECH.




SOLUCOES EM
EFICIENCIAE
SEGURANCA
ENERGETICA

A Sotreq também atua como
lider em solugdes de eficiéncia
e seguranca energética. Em
2023 e 2024, fechou contra-
tos histéricos com os maiores
provedores de data centers da
Ameérica Latina, mantendo o
protagonismo e se consolidan-
do como lider desse mercado,
que apresenta grande poten-
cial de crescimento futuro de-
vido a ampliacdo da utilizagéo
de inteligéncia artificial.

Segundo Mauricio Garcia, Di-
retor da Unidade de Energia da
Sotreq, os grupos moto-gera-
dores (GMG) dos data centers
normalmente sao fornecidos
e mantidos pela Sotreq. Para
atender as demandas técnicas
e administrativas, a empresa
dispbe de profissionais espe-
cializados na gestdo desses
clientes, projetos, engenheiros
e equipe de suporte ao produto
dedicada, entre outros.

“Os contratos assinados com
esses clientes representam um
marco histérico para a Unida-
de de Energia da Sotreq. Esse
feito consolida a empresa néo
apenas como lider em solucbes
de energia de emergéncia pa-
ra o setor de missdo critica no
Brasil, mas também a destaca
significativamente na América
Latina”, afirma o diretor.
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UMA HISTORIA DE GRANDES OBRAS: OUTRAS PARTICIPACOES DA SOTREQ

Projeto Jari - Contribuiu com a
construcdo de uma das princi-
pais fabricas de celulose no Bra-
sil, situada entre o Para e o Ama-
p4, desde o inicio das obras em
1967, com até 200 Cat® maqui-
nas fornecidas pela empresa
operando simultaneamente.

Belo Monte - Teve papel es-
sencial na construgdo dessa
usina hidrelétrica localizada
no Pard e inaugurada em 2019,
fornecendo cerca de mil ma-
quinas Cat e capacitando uma
equipe de 60 mecanicos para
a manutengao.

Mineragao - Desde 2015, a mi-
neracao brasileira entrou numa
nova fase com a adogao de ca-
minhoes autbnomos, trazendo
mais seguranca e eficiéncia
para a operagdo. Com 0 supor-
te direto da Sotreq, atualmente
mais de 10 unidades do mode-
lo 793F realizam o transporte
de minério de ferro, com cada
caminh&o transportando até
240 toneladas e sem a necessi-
dade de operadores.

Operagdes pré-sal - Forneceu
em 2014 equipamentos para
a construcdo de seis embar-
cacbes AHTS utilizadas no
pré-sal, incluindo sistemas de
propulsdo, motores MakK, cai-

xas reversoras e linhas de eixo.
Atualmente, faz a manutencao,
a operacédo e o monitoramento
remoto dessas embarcacoes.

Programa Antartico Brasileiro -
E responsavel desde 2010 pela
manutencgdo preventiva e cor-
retiva dos motores Cat 3612 e
3512 dos navios do Programa
Antéartico Brasileiro (PROAN-
TAR) da Marinha do Brasil.

Eclusas no Rio Tocantins -
Contribuiu fornecendo 20 equi-
pamentos e suporte técnico
nessa obra inaugurada em 2010
no Pard para superar um desni-
vel que impedia a navegabilida-
de na area.

Rodoanel Sao Paulo - No Rodo-
anel em S&o Paulo, considerado
0 maior projeto de vias da Amé-
rica do Sul, ofereceu uma gama
de servicos, incluindo forneci-
mento e aluguel de maquinas
Cat, manutencgéo, consultoria e
gestao de equipamentos.

Rodovia Fernao Dias - A du-
plicagcdo da Rodovia Fernéo
Dias, entre Belo Horizonte e a
divisa de Minas Gerais com
Séo Paulo, foi inaugurada em
2005. Durante sua execugao,
a empresa disponibilizou ma-
quinas Cat como os compac-

tadores CB-434B/C e as pavi-
mentadoras AP-1050A/B.

BR-381 - Trecho SP-ES - Seus
clientes utilizaram diversos
equipamentos fornecidos pela
empresa na construcio da BR-
381, que se estende por mais
de mil quilémetros do Espirito
Santo a Sao Paulo.

Ferrovia Norte-Sul - Forneceu
equipamentos Cat como trato-
res D6T, motoniveladoras 140H
e compactadores CP-533E para
apoiar a implementacéo da Fer-
rovia Norte-Sul, planejada co-
mo o nucleo central do sistema
ferroviario brasileiro.

Gasoduto Urucu-Coari-Manaus -
Com 300 maquinas em opera-
cao e pecas estocadas em meio
a mata virgem, contribuiu para
a construgédo do Gasoduto Uru-
cu-Coari-Manaus, que possui
670 km de extensdo e capaci-
dade para 4,1 milhées de m?¥
dia de gas natural.

Bacia do Amazonas - Forne-
ceu suporte energético para um
projeto de exploracdo de gas
natural na bacia do Amazonas,
que exigiu a instalagdo de uma
usina de energia com geradores
a gas modelo Cat CG260-16 im-
portados da Alemanha.



Qualidade

Pequenas pecas,
grande lucratividade

A colheitadeira, essencial na agricultura, requer manutencéo regular, incluindo
lubrificacao, verificagdo de liquidos e substituicdo de pecas para garantir

desempenho maximo

A colheita é a etapa mecanizada final do arduo
trabalho no campo, coroando todo o esforco e
o investimento realizados ao longo do ciclo de
cultivo. E para garantir o sucesso dessa emprei-
tada, é fundamental que os equipamentos este-
jam em perfeitas condicoes.

Por conta disso, priorizar a revisao da colheita-
deira é imprescindivel para evitar quaisquer pro-
blemas operacionais durante o trabalho, além
de otimizar o processo, reduzir custos e tornar
a operacao mais segura. Esse equipamento exi-
ge manutencgao regular para operar com maxi-
ma eficiéncia, e negligenciar esse cuidado po-
de causar diversos problemas, como perda de
graos, atrasos na colheita, quebras e paradas
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inesperadas, aumento de custos e reducéo da
vida util do produto.

“Por isso que uma inspecdo detalhada das
maquinas é tdo importante. Troca de fluidos
e lubrificacdo e, especialmente, a substitui¢cdo
das principais pecas desgastadas sGo passos
indispensdveis para garantir seu pleno funcio-
namento”, explica Robson Faria, Consultor Téc-
nico da Sotreq Agro.

O profissional acrescenta que a revisdo nao é
apenas uma questao de eficiéncia, mas também
de seguranca. “Uma mdquina com a manuten-
cdo em dia oferece menos riscos de acidentes e
garante a seguranca do operador”, afirma.

PRINCIPAIS PECAS DE DESGASTE DA MAQUINA

A colheitadeira € uma ma-
quina de alta complexidade,
composta por diversos com-
ponentes que desempenham
fungdes especificas durante
o0 processo de colheita. Esses
elementos incluem plataforma,
alimentador, rotor, picador, pe-
neiras, elevadores, graneleiro e
espalhador.

Cada componente menciona-
do anteriormente € formado
por varias pecas que sofrem
desgaste e devem ser substitu-
idas. A plataforma de corte da
colheitadeira é uma das prin-
cipais e exige atencao especial
durante a revisido, como:

« Faquinhas: responsaveis pe-
lo corte preciso dos graos, de-
vem estar afiadas e livres de
danos para garantir um corte
limpo e uniforme;

« Dedo do molinete: auxilia
no transporte dos graos para
a plataforma de corte, exigin-
do regulagem e lubrificacao
adequadas para um funciona-

mento eficiente;

» Roletes: suportam e distri-
buem o peso da méaquina ao
longo da esteira, necessitando
de revisdo regular para evitar
desgastes e travamentos;

« Esteiras draper: transpor-
tam os grdos cortados para o
interior da colheitadeira, exi-
gindo atencéo a tenséo e a lu-
brificagdo para garantir um
fluxo suave e sem perdas;

« Canal embocador: conduz
os graos da esteira draper para
o interior da colheitadeira, ne-
cessitando de regulagem pre-
cisa para evitar entupimentos
e perdas.

“Alem da plataforma, todas
as pecas internas de uma co-
lheitadeira desempenham um
papel indispensdvel na efici-
éncia da maquina e devem ser
revisadas e lubrificadas pe-
riodicamente para garantir o
correto funcionamento”, acres-
centa Robson Faria.
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REPOSICAO COM
PECAS ORIGINAIS

A manutengédo e a substitui-
cao de pecas desgastadas sao
essenciais, pois as colheita-
deiras sdo vitais na produc¢ao
rural. Estudos da Embrapa in-
dicam que cerca de 80% das
perdas de soja, por exemplo,
ocorrem devido a problemas
nas plataformas das colheita-
deiras. Além disso, a falta de
manutencdo pode prejudicar
a seguranga dos operadores e
resultar em custos imprevistos
de reparacao.

Segundo o consultor da Sotreq
Agro, investir em pecgas origi-
nais pode parecer um custo a
mais a primeira vista, mas a
longo prazo, essa escolha ga-
rante economia e tranquilida-
de ao agronegocio.

“As pecas genuinas sdo pro-
duzidas com os mais altos pa-
drées de qualidade, resultan-
do em durabilidade superior e
menor desgaste. Isso reduz a
necessidade de manutencdo e
as interrupgodes inesperadas”,
esclarece.
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MANUTENCAO PREVENTIVA PARA
GARANTIR A LUCRATIVIDADE

"A agricultura é um inves-
timento de alto risco, e
qualquer problema com as
madquinas pode resultar em
grandes prejuizos”, enfatiza
Robson Faria. No entanto, ao
optar por servigcos especia-
lizados, como os oferecidos
pela Sotreq Agro, € possivel
reduzir significativamente
esses riscos e garantir uma
colheita bem-sucedida.

A Sotreq Agro, represen-
tante oficial da marca Val-
tra, oferece aos produtores
rurais maquinas agricolas
de ultima geragao, incluin-
do tratores, plantadeiras,

colheitadeiras e pulveriza-
dores. Aléem da venda de
equipamentos, a empresa
se destaca por seus servicos
de manutengéo preventiva
e pos-venda, garantindo a
maxima produtividade e
minimizando custos com
reparos.

Com solugdes personaliza-
das para diferentes tipos de
cultivo, a Sotreq Agro ofere-
ce ainda um servigo comple-
to de revisdo, manutencéo,
garantia e equilibrio opera-
cional, com foco na utiliza-
cao de pegas originais e na
mao de obra especializada.

Uma mdquina com a manutencdo em dia
oferece menos riscos de acidentes e garante
a seguranca do operador.”

Robson Morais Faria,

Técnico em Mecatrénica, Engenheiro
Mecanico e Consultor da Sotreq Agro.
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Do estagio a lideranca

Kassio Souza trilhaum caminho inspirador na Sotreq, desde seus primeiros
passos como estagiario até a posicdo de destaque que ocupa hoje como

coordenador

Em um mercado cada vez mais competitivo, in-
vestir no crescimento profissional dos colaborado-
res € mais que uma necessidade: € uma estratégia
fundamental para o sucesso das empresas. Um
estudo divulgado pelo LinkedIn em 2023 revelou
que trabalhadores tém dez vezes mais chances de
buscar outro emprego se sentirem que suas com-
peténcias néo estdo sendo valorizadas.

Por isso, a Sotreq investe continuamente em pro-
gramas de retencéo de talentos e desenvolvimen-
to de carreira para garantir a expansao sustenta-
vel da empresa e o sucesso de seus colaboradores.

Kéassio Souza, Coordenador de Servigos na So-
treq, € um exemplo de desenvolvimento profis-
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sional. Iniciou como estagiario e progrediu para
diferentes fungdes e unidades de negdcios. Sob
sua lideranca, o faturamento de uma oficina em
Belém (PA) aumentou em 40% apdés a implemen-
tacdo sugerida por ele de um novo turno de tra-
balho. Ele também recebeu o reconhecimento
internacional da Caterpillar por gerenciar a re-
forma de um equipamento em apenas 80 dias.

Na empresa, é conhecido pelo foco, determina-
céo e resiliéncia, além de personalidade amisto-
sa e colaborativa.

A Revista Elo conversou com Kassio Souza para
compartilhar com seus leitores sua jornada mo-
tivadora. Confira!

TRAJETORIA
PROFISSIONAL

“Comecei como estagiario no
setor de Mineragdo em 2016,
sendo efetivado como Con-
sultor de Suporte ao Produto
de mineragdo em 2018. Apos
dois anos, mudei para a area
de Petroleo e Maritimo e assu-
mi posteriormente a posicéo
atual de Coordenador de Ser-
vicos. Hoje, gerencio equipes
de campo enfrentando desa-
fios logisticos e operacionais,
mas também comemorando
conquistas importantes para
a empresa e os clientes.”

COMECO

"Antes mesmo de iniciar o cur-
so de Engenharia Mecdénica, a
Sotreq ja era uma referéncia
para mim devido a sua sdlida
reputacgdo no mercado. Decidi
participar do processo seleti-
vo de estagio durante a facul-
dade, atraido pela oportunida-
de de integrar uma empresa de
renome. L4, encontrei um am-
biente acolhedor e desafiador,
onde os estagidrios partici-
pam ativamente dos projetos.
Essa experiéncia impulsionou
meu crescimento profissional
e me fez perceber que a Sotreq
era o lugar ideal para desen-
volver minha carreira.”

DESAFIOS

“No comeco da minha traje-
toria profissional, fui incen-
tivado a trabalhar em dreas
remotas como Consultor de
Suporte ao Produto de Mine-
racdo. Essa experiéncia me
proporcionou um contato dire-
to com desafios de logistica e
deslocamento, permitindo-me

desenvolver habilidades es-
senciais para a gestdo de pes-
soas em diferentes localida-
des. Atualmente como gestor,
meu foco é garantir a coesdo
e comprometimento de uma
equipe multidisciplinar com
os objetivos da empresa.”

MOTIVACAO

“Na Sotreq, o ambiente de
trabalho colaborativo é o que
mais me motiva, refletindo em
uma cultura positiva de equi-
pe, onde cada membro se sen-
te valorizado e engajado para
alcancar os objetivos comuns.
Além disso, a empresa investe
em oportunidades de apren-
dizado e crescimento, incen-
tivando seus colaboradores
a buscarem aperfeicoamento
constante e a trilharem seu
proprio caminho de sucesso.”

SITUACOES
INUSITADAS

“Trabalhar em regiées mais re-
motas sempre rende histérias
unicas. Uma delas foi quan-
do retornava de Belém para
Porto Trombetas e perdi meu
voo. Sem outra alternativa de
transporte, tive de pegar um
barco. Ao todo, foram quase
12 horas de viagem partindo
de Santarém, com vdrias pa-

Seu sonho é trabalhar na

radas antes de chegar ao meu
destino. Por sorte, eu sempre
carregava uma rede para dei-
tar, o que tornou a longa via-
gem um pouco mais leve.”

VISAO AMPLIADA

“Minha jornada na Sotreq me
proporcionou a oportunidade
de descobrir uma companhia
que vai além da venda de mad-
quinas. E uma empresa que
oferece solugcées completas,
que atua em diversos setores
e que se preocupa com o de-
senvolvimento de seus cola-
boradores. Essa perspectiva
ampla me motiva a continuar
buscando conhecimento, apri-
morando minhas habilidades
e contribuindo para o cresci-
mento da Sotreq.”

Sotreq como o Kassio? n

Aponte a camara do seu celular F

para o QR Code e acesse nosso E

Portal de Carreiras. o~



Servicos

Ha 30 anos, o Cat® Reman
prova que a inteligéncia é

o maior ativo

O programa permite aos clientes substituir componentes usados por
remanufaturados da Cat, com qualidade garantida, impacto ambiental
reduzido e custo menor do que pecas novas

Em 12 de abril de 1994, quando acdes de ESG
(Meio Ambiente, Social e Governanga) ainda
nédo ocupavam a pauta corporativa no Brasil, a
Sotreq trouxe para o pais uma iniciativa inova-
dora focada em sustentabilidade: o Cat Reman.

O programa permite aos clientes trocar um
componente usado por um remanufaturado,
garantindo qualidade Caterpillar, diminuindo o
impacto ambiental e oferecendo valor significa-
tivamente mais baixo do que um novo. O pro-
cesso de remanufatura reduz ainda emissoes
de gases do efeito estufa, uso de agua, energia
e matéria-prima, além de diminuir tempo de es-
pera e custos para o cliente.

Resumidamente, o Cat Reman funciona assim:
a Cat recebe o casco do maquinario do cliente,
desmonta peca por pega, limpa e inspeciona
cada componente para determinar se pode ser
reutilizado ou recuperado. O que néo esta apto a
ser usado € destinado para reciclagem, enquan-
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to o restante do material é direcionado para re-
manufatura.

Segundo Salete Ferreira, Consultora de Sistemas
e Processos da Sotreq, o programa Reman uti-
liza tecnologias avancgadas, como revestimen-
to a laser e soldagem por spray, para recuperar
unidades. Elas passam por remontagem em
ambiente de fabrica, recebem as mais recentes
atualizagbes de engenharia, sdo testadas com
as mesmas especificagbes do produto original
e tém garantia equivalente as pecas novas do
mercado.

“Com o Cat Reman, deixamos de descartar no
meio ambiente o equivalente a oito torres Eiffel
em componentes por ano. Além de reduzir em
61% a emissdo de gases do efeito estufa, em-
prega-se um volume de dgua e de energia 85%
menor e se aplica quase 90% menos matéria-
-prima quando comparado a produgcdo de um
item novo”, exemplifica a consultora.

TRES DECADAS
DE SUCESSO

O Diretor-executivo de Suporte
ao Produto da Sotreq, Wagner
Emerick, acompanha a evolu-
¢do do programa Cat Reman
no Brasil desde o seu inicio, ha
30 anos, sendo mais uma op-
¢ao0 na entrega de suporte ao
produto da Sotreq.

Ele conta que antes o progra-
ma era restrito a simples troca
de pecas. Hoje, o desenvolvi-
mento de tecnologias para re-
manufatura de componentes é
uma prioridade das duas em-
presas. Para isso, a Caterpillar
expande constantemente sua
presenca de mercado, adotan-
do uma estratégia que se con-
centra em suas proprias capa-
cidades internas de producéo.

"Atualmente, o programa Cat
Reman tem a capacidade de
atualizar as pecas para suas
versoées mais recentes. Quan-

do ndo ha capacidade técnica
necessdria para remanufatu-
rar uma peca, sdo conduzidos
estudos para desenvolver no-
vos processos metalurgicos,
igualmente avancados ou até
mais do que os utilizados na
fabricacgdo original das pecas”,
explica o Wagner Emerick.

Os numeros comprovam a efi-
ciéncia no pais e reforcam a
confianca do cliente na quali-
dade do processo.

“Somente nos ultimos dois
anos, a Sotreq passou a inves-
tir 1,5 vezes mais em remanu-
fatura do que em pecas no-
vas. Com isso, crescemos em
cinco vezes a disponibilida-
de de estoque no Brasil, pas-
sando a atender com muito
mais agilidade e precos mais
competitivos e entregando ao
cliente o que ele realmente es-
pera e precisa para atuar no
mercado nacional”, completa
o diretor.

SAIBA MAIS:
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REMANUFATURADO X RECONDICIONADO

Componentes recondicionados por outras fontes continuam
sendo produtos usados e podem nao receber uma avaliagédo
minuciosa, resultando na substitui¢do somente das partes vi-
sivelmente danificadas, sem garantias de procedéncia ou su-
porte técnico adequado. Isso representa riscos para a durabili-
dade do equipamento e a seguranga do usuario.

A remanufatura vai além da reparacéo. E um processo que
acontece em ambiente de manufatura e que permite retornar
um produto, ao fim de sua vida 1util, para a mesma condicédo
de novo.
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Eficiencia
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500 andares, onde cada an-

dar tem aproximadamente
trés metros de altura. Agora,
visualize esse prédio sendo co-
locado de ponta cabeca dentro
da Terra. A profundidade de
1.600 metros seria equivalen-
te a altura desse prédio gigan-
tesco, ou seja, vocé teria que
descer por todos esses 500 an-
dares para alcancar o fundo. E
como mergulhar na altura de
um arranha-céu monumental,
mas em diregdo ao centro do
planeta.

Imagine um edificio com

Essa descricdo ajuda a enten-
der a magnitude da Mina Cuia-
b4d, uma das maiores do Brasil,
localizada em Sabara (MG), na
regido metropolitana de Be-
lo Horizonte, e operada pela
AngloGold Ashanti, a terceira
maior mineradora de ouro do
mundo.

Apesar das condicdes extre-
mamente adversas, a mina
alcangcou um feito impressio-
nante em 2024: 15 caminhbes
da frota, composta por cinco
unidades do modelo AD30 e
dez do modelo AD45 da Cat®,
fornecidos e supervisionados
pela Sotreq, operam 24 horas
por dia, em trés turnos ininter-
ruptos. Como resultado, a Mina
Cuiaba acumulou um indice
de disponibilidade de 80,4%
registrado até junho de 2024,
totalizando mais de 11 mil ho-
ras de operacdo disponiveis
nessa frota.

Esse desempenho, especialmente em uma operacéo tdo
complexa e desafiadora, evidencia a eficdacia do supor-
te técnico especializado e das estratégias de manuten-
cdo da Sotreq, mostrando como a empresa fornece solu-
coes robustas e duradouras para o setor de mineracéo

subterrdnea.”

Arthur Assis,

Gerente Comercial de Mineracdo Subterrinea da Sotreq.

TEMPO E DINHEIRO

Waltercy Fonseca, Lider Téc-
nico do time de mecanicos da
Sotreq na Mina Cuiab3g, explica
que o indice de disponibilida-
de fisica mede a proporcao do
tempo em que os equipamen-
tos estdo efetivamente operan-
do e disponiveis para uso, com-
parado ao tempo total em que
deveriam estar em operacéo.

“Um alto indice de disponibili-
dade é essencial para as empre-
sas de mineracdo, pois significa
menos tempo de mdquinas pa-
radas devido a falhas ou ma-
nutencdo, resultando em maior
produtividade e eficiéncia ope-

racional. Nessa indistria, em
que tempo é literalmente dinhei-
ro, manter os equipamentos
funcionando de maneira conti-
nua e eficiente é indispensdvel
para maximizar a produgdo e
minimizar custos”, esclarece o
técnico mecanico.

Para Arthur Assis, “esse de-
sempenho, especialmente em
uma operagdo tdo complexa
e desafiadora, evidencia a efi-
cdcia do suporte técnico es-
pecializado e das estratégias
de manutengdo da Sotregq,
mostrando como a empresa
fornece solucées robustas e
duradouras para o setor de
mineragdo subterrdnea”.




AUMENTO DE FROTA

A Sotreq e a AngloGold Ashan-
ti investem em tecnologia de
ponta para otimizar as opera-
cbes da Mina Cuiaba. A recen-
te aquisicdo de mais 12 novos
equipamentos Cat, modelos

120, 950 e 966, somados aos
25 ja existentes, reforca o com-
promisso das empresas com a
inovacao e a produtividade.

“Essa parceria de mais de 15
anos tem sido fundamental
para o desenvolvimento da mi-
neradora e para a consolidagéo
da Sotreq como lider no forne-
cimento de solucbes para o
setor mineral no Brasil’, acres-
centa Arthur Assis.

EFICIENCIA SEGURA

A Mina Cuiaba se destaca
ainda pelos excelentes indi-
cadores de seguranca, com
anos sem incidentes signi-
ficativos, demonstrando o
forte compromisso da An-
gloGold Ashanti e da Sotreq
com a protecado dos traba-
lhadores e a eficiéncia das
operacgoes.

Segundo Waltercy Fonse-
ca, a seguranca dos opera-
dores é garantida por uma
combinacao de treinamento
rigoroso, equipamentos de
protecdo individual de al-
ta qualidade e tecnologias
avancadas. Por exemplo, os
caminhdes Cat tém estrutu-
ras de cabine que oferecem

protecéo robusta contra im-
pactos, assegurando a inte-
gridade fisica dos operado-
res mesmo em condicoes
adversas. A telemetria tam-
bém desempenha um papel
crucial, permitindo o moni-
toramento em tempo real
das condicdes de operacao
e a antecipacao de possiveis
falhas, contribuindo para
um ambiente de trabalho
mais seguro e controlado.

“Esse historico de segu-
ranca é um dos mais im-
pressionantes do setor,
evidenciando a eficdcia
das prdticas e tecnologias
implementadas na mina”,
enfatiza o lider técnico.



Reforma certificada

Segunda vida para
maquinas que ainda tem
muito a oferecer

A reforma de maquinas Cat® oferecida pela Sotreq é uma alternativa econémi-
ca e eficiente, custando entre 40 e 50% do valor de um equipamento novo

uando os equipamentos pesados come-

cam a apresentar desgastes mais inten-

sos, todo proprietario acaba se ques-
tionando: comprar ou reformar, qual a melhor
opc¢ao? A pergunta é legitima e deve ser respon-
dida com cuidado, pois existem muitos fatores
em jogo.

As variaveis vao além do preco e passam tam-
bém por tempo de espera, qualidade do produ-
to, seguranca e suporte pés-venda. Para auxiliar
o cliente na tomada de deciséo sobre as maqui-
nas Cat®, a Sotreq mantém uma equipe espe-
cializada no servico.

A Movo Construgdes, parte do Grupo Lafaete que
opera com mais de 600 equipamentos pesados,
foi a primeira empresa a realizar uma reforma
completa com a Sotreq no Norte do Brasil. Em
meados de 2023, com a garantia das maquinas
quase expirando, a direcdo decidiu reformar um
equipamento ao invés de comprar um novo.

De acordo com Diogo Silva, Gerente de Manu-
tencédo da Movo Construcoes, foi preciso muito
estudo e reunides de negociacéo para entender
todas as vantagens do processo. “Inicialmente,
reformamos um trator de esteira D8 utilizado
na mineragcdo em Belém (PA), mas ficamos tdo
satisfeitos com o servico que jd recebemos
uma segunda mdquina reformada pela Sotreq
e estamos encaminhando o terceiro equipa-
mento agora”.

Para atender as necessidades do cliente e do
mercado, a Sotreq otimizou processos e redu-
ziu ao maximo o prazo de execugdo. “Imple-
mentamos um segundo turno de trabalho e
reforcamos a integracdo entre nossa equipe
interna e a equipe da propria Caterpillar, ga-
rantindo assim o atendimento com rapidez
e eficiéncia e a entrega do equipamento re-
formado para a Movo em 90 dias”, pontua
Glaudson Barbosa, Gerente de Suporte ao Pro-
duto da Sotreq.

A Movo Construcgoes foi a primeira empresa a realizar
uma reforma completa com a Sotreq no Norte do Brasil.”

Diogo Silva,
Gerente de Manutengéo da Movo Construgdes

GARANTIA CAT E SOTREQ
DE QUALIDADE

A reforma de maquinas Cat pela Sotreq é uma
opg¢ao econdmica e eficaz no mercado de equipa-
mentos pesados. Custando entre 40 e 50% do pre-
¢o de um novo, destaca-se como uma alternativa
competitiva para as empresas consumidoras.

Essa economia é possivel devido a capacidade
das maquinas Cat de terem mais de uma vida
util. Isso acontece porque os componentes es-
senciais para o funcionamento e a alta produti-
vidade do equipamento sédo reformados confor-
me padrdes rigorosos que garantem seguranca
e desempenho. Além disso, a troca de carcacgas
e chaparia que néo sofrem desgaste significati-
vo ndo é necessdaria, mantendo o custo da refor-
ma mais acessivel.

André Castro, Gerente de Operagdes e Servigos
da Sotreq, explica que, apds a reforma, as ma-
quinas recebem um ano de garantia para pecas
novas, além de uma garantia adicional para o
trem de forca.

“Nossa equipe ainda vai para campo com o
cliente para acompanhar, durante cerca de
uma semanaq, a reinsercdo na rotina de tra-
balho. Dessa forma, conseguimos avaliar a
performance e fazer possiveis ajustes. Esse
acompanhamento pés-reforma garante que o
equipamento retorne ao seu pleno desempenho
com a mesma eficiéncia de um modelo novo”,
garante o gerente.

Por fim, a execugao do servigco segue rigorosa-
mente os altos padrdes exigidos pela Caterpillar,
com até 350 testes para assegurar que os itens
reutilizados tenham plenas condi¢des de uso.
Também séo substituidas até mil pecas diferen-
tes durante a reforma, garantindo que o equipa-
mento funcione como um zero quilémetro.

QUANDO E HORA
DE REFORMAR?

De acordo com o Gerente de Operacdes
e Servigos da Sotreq, André Castro, um
equipamento Cat com 10 mil horas de
uso ja tem indicacgao de reforma. A par-
tir desse ponto, aumentam as chances
de ocorrerem quebras catastréficas ou o
volume de manutencdes corretivas so-
be consideravelmente.

A equipe da Sotreq estd a disposicao
para ajudar o cliente a fazer essa andli-
se de tempo, desgaste e investimento”,
ressalta. Para solicitar orientacdo ou o
servigo de reforma, basta entrar em con-
tato com a unidade Sotreq mais préxi-
ma ou pelo site:




Florestal

Sotreq Florestal: uma
historia de oportunidade
e desenvolvimento

Pioneirismo no mercado nacional de cultivo e colheita de madeira esta na

origem da empresa

futuro dos negdcios florestais no Brasil

€ promissor e repleto de oportunidades.

Estima-se que nos préximos anos os in-
vestimentos nesse setor alcangaro a marca de
R$100 bilhdes de reais, segundo dados da In-
dustria Brasileira de Arvores (Ib4) e da Malino-
vski Consultoria.

Esse potencial elevado se deve a dois fatores
principais: o crescimento da demanda por pro-
dutos oriundos de florestas plantadas e as ca-
racteristicas favoraveis de clima e solo brasilei-
ros, que atualmente nos colocam na vanguarda
da produtividade de florestas no mundo.

Segundo o Consultor de Desenvolvimento de
Mercado da Sotreq Florestal, Marcelo Chiabali,
entre as diversas espécies de arvores plantadas
no Brasil, destaca-se o eucalipto por sua adapta-
cao as diversas condigdes brasileiras e sua alta
produtividade quando comparado a outras es-
pécies aqui cultivadas.

“No Brasil, o ciclo entre o plantio e a colheita
de uma floresta de eucalipto dura cerca de sete
anos. De outro lado, em paises escandinavos
tradicionais na cultura de florestas, como Su-
écia e Finldndia, esse processo pode levar até
70 anos com espécies de arvores locais, embo-
ra a finalidade de utilizacdo da madeira seja a
mesma. Essa vantagem temporal e produtiva
coloca o Brasil em posicao privilegiada no mer-
cado internacional, permitindo um fornecimen-
to mais dgil e competitivo”, explica o consultor.
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Atualmente, a demanda por produtos oriundos
de florestas plantadas abrange diversos setores,
indo além da fabricagéo de papel e moveis: des-
de a industria farmacéutica, que a utiliza na pro-
dugéo de capsulas vegetais, até a aviagao civil,
que a emprega na manutencio de aeronaves.
Além disso, a industria téxtil busca cada vez
mais alternativas sustentaveis para a produgéo
de vestuario.

"A plantio de algoddo, por exemplo, enfrenta
grandes desafios relacionados a degradacdo
elevada do solo e utilizacdao de inseticidas e pes-
ticidas. Ja o poliéster é feito a partir de materiais
fosseis e segue na contramdo da busca pela des-
fossilizacdo atual na sociedade. Hoje, é possivel
pensar em substituir esses materiais por tecido
a base de celulose”, completa Marcelo Chiabai.

E com esse cendrio que a Sotreq tem se conso-
lidado como uma das maiores fornecedoras de
maquinas e produtos para o setor florestal. Re-
venda multimarcas desde 2019, a empresa aten-
de seus clientes com o melhor dos portfélios de
equipamentos das fabricantes Cat®, Ponsse, De-
nis Cimaf, Mobark e Quadco.

“Com as novas marcas representadas, a Sotreq
Florestal ampliou a oferta de solugbées para
esse mercado”. O consultor destaca ainda que
essas novas parcerias reforcam o portfélio de
maquinas e solucdes de pds-venda disponiveis
para prover aos seus clientes uma experiéncia
Unica e extraordinaria.
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QUATRO DECADAS DE EXPERIENCIA

A histdria da Sotreq no merca-
do florestal remonta ao surgi-
mento das primeiras florestas
plantadas brasileiras, no final
da década de 1980, impul-
sionadas pelos incentivos do
governo para a producdo de
madeira. Inicialmente volta-
das para abastecer a industria
moveleira e de papel, essas
produgdes eram operadas ma-
nualmente devido a falta de
tecnologia nacional.

Com a abertura comercial nos
anos 1990, o setor florestal co-
mecgou a se desenvolver com
a importacdo de maquinas,
resultando em mais mecani-
zagao e profissionalizagédo das
operagdes. Na década de 2000,
o Brasil se tornou um dos prin-
cipais exportadores de celulo-
se e produtor de carvao vege-
tal, impulsionando ainda mais
o crescimento do setor de flo-
restas plantadas.

“Quando a mecanizagdo avan-
cou no Brasil, a Sotreq esteve
presente nas primeiras experi-
éncias de nossos clientes com

Para conhecer a linha
completa de equipamentos

para toda a cadeia
produtiva do mercado
florestal, acesse o QR code.

produtos ainda pouco adapta-
dos as condigées operacionais
brasileiras. Sempre estivemos
proximos dos clientes flores-
tais e, no decorrer dos anos,
temos incrementado essa re-
lagcdo de forma exponencial”,
explica o Marcelo Chiabai.

Em 2019, foi criada a Sotreq
Florestal para atender de for-
ma customizada e especifica
as demandas crescentes des-
se mercado. A nova diviséo
focou em solucgdes inovadoras
para toda cadeia de valor do
negoécio florestal, resultando
em um aumento significativo
das oportunidades de nego-
cios e da equipe, com a con-
tratagdo de mais profissionais
qualificados.

“Desde entdo, a empresa ex-
perimenta um crescimento ex-
pressivo, passando de pouco
mais de 100 maquinas vendi-
das em 2019 para mais de 400
em 2023, com expectativas de
continuar expandindo ainda
mais no futuro”, completa o
consultor da Sotreq.

ALUGUE COM A SOTREQ RENTAL E TENHA

INUMEROS

BENEFICIOS




Social

Quase 20 anos de impacto
positivo e transformacao

social

O Instituto Social Sotreq (iSSO) é mais do que associagcdo sem fins lucrativos;

é um legado social

Instituto Social Sotreq (iSS0) foi fundado

em 2005 com a misséo de valorizar pesso-
as, fortalecendo comunidades para o desenvol-
vimento sustentavel. Comprometida com isso
a institui¢cdo se alinha aos Objetivos de Desen-
volvimento Sustentavel da Organizagéo das Na-
¢bes Unidas (ONU) e as praticas ESG (Meio Am-
biente, Social e Governanca).

E m busca de um futuro mais inclusivo, o

Raquel Marques, Gerente de Responsabilidade
Social da Sotreq e membro fundadora do iSSO,
conta que o instituto passou por uma revisao es-
tratégica para redefinir suas linhas de atuagéo e
processos, buscando ampliar a proximidade com
0 negocio e o impacto positivo nos diversos terri-
térios onde atua com investimento social.

No que diz respeito a governanga corporativa,
também foi criado um comité executivo, que de-
finiu diretriz e matriz de critérios para conduzir
toda pratica de investimento social privado no
ambito nacional.

PILARES DE ATUAGCAO

O Instituto Social Sotreq possui quatro linhas
de atuacgio, com destaque ao ensino profissio-
nalizante como marco do legado empresarial.
S4o elas:

Educacao profissional: competén-
cias técnicas e comportamentais para
inclusao produtiva;

Enriquecimento educacional: iniciati-
(Q vas capazes de impulsionar mudancas
positivas na trajetoria de aprendizado;

Inclusao digital: superacéo de desi-
m gualdades através do letramento e do
empoderamento digital;

Socioambiental: fortalecimento e in-
centivo ao desenvolvimento sustenta-
vel, ao empreendedorismo, ao bem-es-
tar e a diversidade.

Prezamos muito pela transparéncia em nossas condu-
tas, e ter critérios objetivos na tomada de decisdo per-
mite escolhas mais conscientes e equdnimes em prol
das demandas sociais sob gestdo do instituto.”
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Raquel Marques,
Gerente de Responsabilidade Social da Sotreq.

FUTUROS
PROMISSORES

As parcerias estratégicas tém
sido um dos pilares fundamen-
tais para o sucesso do iSSO,
conforme aborda o Objetivo de
Desenvolvimento Sustentavel
numero 17: parcerias e meios de
implementacdo. Colaborar com
outras organizacdes, empresas,
governos e ONGs permite que
o instituto mobilize e fortaleca
iniciativas com conhecimentos
especializados, recursos adi-
cionais e redes de contato para
potencializar suas acoes.

Confira alguns exemplos de par-
cerias e vidas transformadas.

Escola Técnica Estadual
Bento Quirino

Carinhosamente chamada de
Bentdo, a Escola Técnica Esta-
dual (Etec) Bento Quirino, loca-
lizada em Campinas (SP), tem
cerca de 1.700 alunos. Desde
2009, a escola conta com o
apoio do Instituto Social So-
treq, que investe na instituigdo
para cooperar com o desenvol-
vimento de seus estudantes.

Esses investimentos possibili-
tam a aquisi¢cdo de itens para
laboratérios, o apoio a feiras
tecnoldgicas e cientificas, bem
como a realizagdo de outros
projetos. Além disso, a parce-
ria inclui visitas a empresas e
a participagéo continua de vo-
luntarios, que contribuem com
conhecimento técnico e pres-
tigiam atividades nas escolas,
como treinamentos e palestras.

Daniel Toledo, responsavel pe-
las relacdes institucionais da
Etec Bento Quirino, expressa

sua gratidao: “em nome de to-
dos os alunos e professores do
Bentdo, agradeco ao Instituto
Social Sotreq pela parceria de
mais de 15 anos e por acredi-
tar em nossos sonhos, proje-
tos e objetivos.”

Centro Técnico
Profissionalizante
Sophie Link

Em Parauapebas (PA), o Centro
Técnico Profissionalizante So-
phie Link, integrante da Obra
Kolping do Brasil, tem como
objetivo qualificar profissio-
nalmente jovens e adultos pa-
ra o mercado de trabalho.

O iSSO0 apoia a instituicao des-
de 2012 concedendo bolsas de
estudo integrais para alunos de
baixarenda, além de melhorias
na infraestrutura, com doacdées
de componentes e pecas para
o laboratoério, apoio técnico e
acdes de voluntariado.

Gabriel Feitosa Alexandrino,
bolsista financiado pelo Insti-
tuto no curso técnico em Ele-
tromecanica, conta que sem-
pre teve vontade de fazer esse
Curso.

“Gracas ao iSSO, tive a opor-
tunidade de estudar e hoje
atuo na area como mecdnico.
Esse curso permitiu que eu
unisse teoria e prdtica, apri-
morando minhas habilidades
tanto na parte elétrica quanto
na mecdanica. Com isso, con-
segui superar vdrios desafios
no meu trabalho.”

CONHECA O
INSTITUTO
SOCIAL SOTREQ

A criagdo do Instituto
Social Sotreq (iSS0), ha
mais de 19 anos, marcou
um passo significativo
da Sotreq em diregéo a
promogao social e sus-
tentabilidade, refletindo
a dedicagéo e contribui-
cao da empresa em suas
regides de atuacgéo.

O iSSO demonstra a pro-
fundidade do compro-
misso da Sotreq com o
desenvolvimento social
Norte, Nordeste, Centro-O-
este e Sudeste do Brasil.

Na mobilizacdo de re-
cursos privados para
iniciativas de interesse
publico, ao longo des-
ses quase 20 anos, 0O
Instituto ja beneficiou
mais de 769 mil pes-
soas em mais de 180
projetos, com a valiosa
contribuicdo de mais de
3.500 participantes do
voluntariado.
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Seminovos

Case de sucesso
Sotreq Seminovos e MGL
Solucoes em Engenharia

A venda de dois equipamentos pela Sotreq Seminovos para a MGL mostra
como a agilidade garante bons negécios

Sotreq é conhecida nao
apenas por oferecer as
melhores maquinas pe-

sadas do mercado, mas tam-
bém por seu compromisso em
auxiliar os clientes a venderem
seus equipamentos com efici-
éncia e transparéncia através
da Sotreq Seminovos. Essa
abordagem de parceria néo
s6 fortalece os lacos com os
clientes, mas também impul-
siona casos de sucesso, como
o recente negocio com a MGL
Solugdes em Engenharia.

A Sotreq Seminovos interme-
diou a venda de dois equipa-
mentos para a MGL: um trator
de esteira Cat D5 e uma esca-

vadeira Cat 320 GC, demons-
trando eficiéncia e agilidade
no processo de venda.

O primeiro equipamento, trator
de esteira Cat D5, encontrava-
-se parado na filial da empresa
em Contagem (MG). Com a cola-
boracédo da Sotreq Seminovos,
foi possivel realizar uma ava-
liagdo detalhada e negociar
0 equipamento em apenas 15
dias, garantindo o pagamento
a vista por parte do comprador.

Ja o segundo equipamento, a
maquina escavadeira 320 GC,
foi adquirida por um compra-
dor que procurou a Sotreq Se-
minovos. Apos a aceitacdo da

proposta pelo vendedor, o ne-
gocio foi concluido em aproxi-
madamente um més atraves
de um consorcio.

Matheus Gomes de Lima, Di-
retor da MGL, expressou sua
satisfacdo com o processo: “a
parceria com a Sotreq Semi-
novos foi fundamental para
alcangcarmos sucesso nesses
negocios. O atendimento foi
dgil e transparente, e a pla-
taforma de divulgacdo da So-
treq Seminovos proporcionou
excelente visibilidade para os
nossos equipamentos. Preten-
demos realizar mais negoécios
juntos no futuro.”

VANTAGENS PARA QUEM VENDE E QUEM COMPRA

Na hora de adquirir ou vender equipamentos seminovos, confianca € indispensa-
vel. Na Sotreq Seminovos, os clientes podem contar com um servico de qualidade,
transparéncia e eficiéncia em todas as etapas da negociagédo. A empresa se desta-
ca por ser a melhor escolha tanto para aqueles que buscam o equipamento perfeito
para suas operacdes quanto para os que desejam encontrar compradores para seus
equipamentos usados, independentemente da marca. Investindo na capacitacdo de
seus profissionais, a Sotreq Seminovos atende as necessidades de ambos os lados
do mercado, garantindo uma experiéncia satisfatéria para todos os envolvidos.



Protecao mais
do que completa

A MD Power oferece as protecées globais Platinum
Protection (PPP) e Hypercare para os motores
Perkins para garantir mais produtividade e
disponibilidade dos equipamentos

Brasil é um mercado
dominante para moto-
res fora de estrada na

Ameérica do Sul, respondendo
por cerca de 70% dos motores
vendidos nesse continente, e
a Perkins estd comprometida
em atendé-lo. Por isso, a em-
presa constréi motores dura-
veis, confidveis e eficientes
para os lideres dos segmentos
de construcgdo, agricola, mo-
vimentagdo de materiais e de
energia elétrica do pais.

O compromisso comega com
a garantia padrdo que cobre
cada motor Perkins que sai da
fabrica. Para muitos fabrican-
tes de motores, isso seria sufi-
ciente. Mas néo para a Perkins
e para a MD Power, master dis-
tribuidor Perkins no Brasil e
responsavel pela cobertura do

suporte ao produto e desenvol-
vimento da rede autorizada da
marca em todo o pais.

Para garantir mais produti-
vidade e disponibilidade dos
equipamentos, a MD Power
disponibiliza duas solucdes
globais para seus clientes no
Brasil: Perkins Platinum Pro-
tection (PPP) e Hypercare.

“O motor é o coragdo de to-
da grande madquina. Por is-
So, esses servicos oferecem
uma protecdo extra com
acbées preventivas e correti-
vas dgeis para evitar longos
periodos de parada para ma-
nutencées forcadas”, afirma
Thiago Tenério, Coordenador
de Suporte Técnico Para Mo-
tores Perkins da MD Power.

O motor é o coracdo de toda grande maqui-
na. Por isso, esses servigcos oferecem uma
protecdo extra com acées preventivas e cor-
retivas ageis para evitar longos periodos de
parada para manutencgoes forcadas.”

Thiago Tendrio,

Coordenador de Suporte Técnico Para Motores Perkins da MD Power.

PERKINS PLATINUM PROTECTION (PPP):
AMPLIANDO A CONFIABILIDADE

Cada motor Perkins é fabri-
cado para durar. Por esse mo-
tivo, a marca entende que os
clientes podem querer esten-
der o periodo de garantia pa-
ra sua proépria tranquilidade.
A Perkins Platinum Protection
oferece a oportunidade de fa-
zer exatamente isso, estenden-
do a cobertura padréo além do
periodo de garantia para até 10
anos ou 15 mil horas.

“Mais do que uma simples ex-
tensdo de cobertura, a Perkins
Platinum Protection é uma so-
lugdo que agrega valor ao equi-
pamento do cliente e oferece
uma série de beneficios essen-
ciais para garantir a confianca
e a tranquilidade a longo pra-
20", explica Thiago Tenorio.

Desde o inicio da operagéo até
o ultimo dia de término da ga-
rantia estendida, é possivel
contratar o servigo. Ao esco-
lher a PPP, os clientes garantem
que seu motor seja mantido
com pecas genuinas Perkins
instaladas por técnicos qualifi-
cados para assegurar o desem-
penho e a confiabilidade.

Com opc¢des de cobertura es-
tendida para diferentes mode-
los de motor e regime de ope-
racdo, a PPP cobre até 100%
dos componentes, sem fran-
quias, reajustes por inflacao
ou demais cobrangas extras.
Outra grande vantagem é que
a cobertura do motor continua
mesmo apoés a venda do equi-
pamento, sendo transferivel
para o novo proprietario, agre-
gando valor ao produto.

O coordenador da MD Power
destaca que o suporte globalda
Perkins assegura assisténcia
em qualquer lugar do mundo.
Ele cita como exemplo o caso
de um cliente do Rio de Janei-
ro, cuja maquina, originaria do
Japao, teve uma falha no motor
apos o término da garantia.

“Mesmo tendo ativado a PPP
do outro lado do mundo, a co-
bertura foi mantida no Brasil
sem custos extras quando sur-
giram problemas, demonstran-
do o compromisso da Perkins
em garantir assisténcia conti-
nua e tranquilidade aos seus
clientes”, acrescenta Tendrio.
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HYPERCARE: OTIMIZANDO DESEMPENHO

E REDUZINDO CUSTOS

Enquanto a Perkins Platinum
Protection garante protecao
ampliada do motor, o Hyper-
care oferece um hipercuidado
por meio de pacotes flexiveis e
personalizados, que agregam
valor a operagéo, evitando fa-
lhas inesperadas.

“"Ambos os servigcos podem ser
complementares, oferecendo
protecdo completa e garan-
tindo a maxima eficiéncia do
motor”, afirma Thiago Tenorio.

O Hypercare é um pacote de
suporte total altamente per-
sonalizavel projetado para
proporcionar maximo desem-
penho e tempo de atividade,
além de custos de propriedade
previsiveis e econdémicos.

Esses objetivos sao alcanca-
dos fornecendo cuidados es-
pecializados e servigco em to-
das as etapas do ciclo de vida
do motor, desde o comissiona-
mento e o inicio da operacao
no ciclo de revisdes preventi-
vas e corretivas, até o momen-
to de overhoul ou repotencia-
mento com a troca de motor.
Motores ja cobertos pela Prote-
cédo Platinum Perkins podem
ser incorporados perfeitamen-
te ao Perkins Hypercare para
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fornecer protecdo aprimorada
contra custos imprevistos du-
rante o periodo de cobertura
estendida.

E possivel escolher um plano
cobrindo apenas pecas, ape-
nas Servico, pegas e Servico
ou manutencao total e reparo.
Independentemente da opcao
escolhida, o Hypercare oferece
economias significativas em pe-
cas e servicos em comparagao
com 0s precos praticados por
quem nao contrata o servico.

Cada opcdo assegura pecas
genuinas da Perkins e/ou ser-
vigos realizados por técnicos
distribuidores altamente trei-
nados. Assim como o distribui-
dor também se compromete a
manter pecas frequentemen-
te utilizadas em estoque para
que o proprietario ndo precise
manté-las em inventario.

O Hypercare oferece, ainda,
servicos adicionais do distri-
buidor, como amostragem de
fluidos e inspecdes. Cada um
pode ajudar a identificar pro-

blemas em desenvolvimen-
to no motor para que possam
ser abordados antes que levem
a periodos de inatividade néo
programados e custos de repa-
ro inesperados.

Juntos, os dados gerados
apoiam o desenvolvimento de
planos de operagdo e manu-
tencéo especializados e espe-
cificos para o motor. Essas so-
lucdes personalizadas podem
aumentar o tempo de ativida-
de, otimizando os intervalos de
servico com base no uso real e
combinando multiplas ativida-
des de forma mais eficiente em
um unico evento agendado.

“Em nossa industria, os clien-
tes geralmente procuram em-
presas que oferecam contra-
tos de manutencdo para cobrir
toda a maquina”, diz Thia-
go Tendrio. “Agregamos valor
ao oferecer customizacbes do
Hypercare, podendo ser solu-
coes de pecas e servico ou ape-
nas servico, de acordo com a
demanda de cada cliente.”

O Perkins Hypercare é a estru-
tura que torna todos esses be-
neficios possiveis. Ele se ba-
seia nas capacidades da rede
global de distribuidores auto-
rizados da Perkins e as torna
acessiveis em um pacote flexi-
vel e altamente personalizavel
para praticamente qualquer
pessoa que dependa de um
motor Perkins. O servico faz
sentido para qualquer negé-
cio, desde pequenas empresas
até empresas multinacionais, e
é suficientemente econdmico
para beneficiar a todos.

COM AS PEGAS GENUINAS,
VOCE TEM 0 DESEMPENHO
EXCEPCIONAL QUE SOMENTE
UM PERKINS PODE OFERECER.
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Agro

Predic e AGCO: uma
parceria estrategica para
o sucesso do agronegocio

A empresa, ja consolidada na gestéo de ativos em diversos setores industriais,
ampliou sua atuacdo ao se unir a AGCO, fortalecendo também sua presenca

no segmento agro

Predic alcangcou um novo patamar em
O analise de fluidos ao firmar uma parceria
estratégica com a AGCO, um dos maiores
fabricantes mundiais de maquinas agricolas.
Essa colaboracdo néo s6 amplia o alcance da

empresa, mas também reforca a qualidade e a
confiabilidade dos servigos oferecidos.

Em 2023, o Predic foi homologado pela AGCO
para ser o laboratério credenciado de suas mar-
cas, incluindo Fendt®, Massey Ferguson® e Val-
tra®. Essa conquista permitiu que o laboratério
atendesse toda a rede de distribuicdo da AGCO
em ambito nacional, ampliando sua capilarida-
de de negocios.

De acordo com Alex Pujol, Coordenador Co-
mercial do Predic, a empresa ja tinha uma forte
atuacéo nos setores de construcdo, mineracao,
petréleo, maritimo e energia quando se uniu
a AGCO. Agora, com o respaldo da fabricante,
também atende contas agricolas, fortalecendo
sua presenca no agronegocio.

48 ANOS DE

“A parceria com a AGCO é um
marco para o Predic, consoli-
dando sua posicdo como lider
em anadlise de fluidos e gestdao
de ativos. Com uma abordagem
preventiva e especializada, nos
tornamos um parceiro confia-
vel para empresas do segmento
agro que buscam maximizar a
eficiéncia operacional e prolon-
gar a vida itil de seus equipa-
mentos industriais.”

Alex Pujol,
Coordenador Comercial do Predic da MD Power.

EXPERIENCIA

A Sotreq acumulava 45 anos
de experiéncia em andlises de
oOleo e fluidos antes de lancar o
Predic em 2021, totalizando 48
anos de atividade. Essa inicia-
tiva permitiu a empresa expan-

dir seu alcance para novos mer-
cados. Além disso, ampliou seu
portfolio ao introduzir solugdes de
monitoramento online de fluidos e
vibragéo, consolidando sua com-
peténcia em gestéo de ativos.

Atualmente, além da Caterpillar e
da AGCO, o Predic atende marcas

como Zanini Renk, BobCat®, So-
lar Turbines e Perkins, ampliando
sua presencga nos setores metal-
mecanico, edlico, de transforma-
¢céo de metais e alimenticio. Isso
fortalece ainda mais sua posigao
nos segmentos ja consolidados
de construcéo, mineragéo, petro-
leo, maritimo e energia.

DIFERENCIAIS
DO PREDIC

A andlise de fluidos é uma fer-
ramenta indispensavel para
orientar a manutencao e a toma-
da de decisbes, possibilitando a
detecgéo antecipada de poten-
ciais problemas, prevenindo as-
sim falhas catastroéficas e seus
altos custos associados.

No Predic, vocé tem a dispo-
sicdo um amplo conjunto de
servicos de analise de dleo e
fluidos, projetados para impul-
sionar seu negdécio ao maximi-
zar a produtividade e a confia-
bilidade operacional. Confira
outras vantagens da empresa:

Capacidade e localizacao es-
tratégica: a empresa se des-
taca por sua capacidade ins-
talada para processar 945 mil
amostras anuais, operando em
trés laboratérios proprios es-
trategicamente localizados em
Campinas (SP), Contagem (MG)
e Parauapebas (PA), préximos a
importantes polos industriais e
de mineracéao;

Atendimento especializado:
oferece atendimento personali-
zado através do Predic Atende,
com consultores técnicos certi-
ficados pela Caterpillar e pelo
Conselho Internacional de Lu-
brificacdo de Maquinas (ICML),
garantindo resolucéo rapida e
precisa de problemas;

Tecnologia avang¢ada: utiliza
APIs (Interface de Programagéo
de Aplicacdo) para exportar re-
sultados diretamente para os
sistemas de manutencido dos
clientes, facilitando a integra-
cio e o acompanhamento dos
dados. Além disso, a empresa

oferece uma plataforma online
para gestao de relatérios, aces-
sivel via celular ou notebook;

Programas de monitoramento
continuo: o Predic implementa
programas de monitoramento
continuo, com procedimentos
de coleta bem definidos e en-
vio regular de amostras, garan-
tindo um programa robusto de
manutencio preventiva;

Certificacoes e treinamentos:
além da certificacdo do ICML, a
Predic e possui a certificacédo
ISO 9001. Também oferece trei-
namentos aos clientes para sa-
berem interpretar os relatorios
sobre a saude de seus equipa-
mentos, sem custo adicional.

GESTAO DE ANALISE
DE FLUIDOS: A
CIENCIA POR TRAS
DA MANUTENGAO
EFICIENTE

A analise de fluidos é uma pra-
tica essencial para a manu-
tencdo de veiculos, maquinas
e equipamentos industriais. E
vai além da simples analise de
0leo, abrangendo diversos ti-
pos de fluidos como graxas, li-
quidos de arrefecimento e com-
bustiveis. Essa técnica permite
identificar problemas, monito-
rar a saude dos equipamentos
e otimizar sua performance.

Segundo o coordenador do Pre-
dic, cada tipo de fluido possui
propriedades especificas que
influenciam diretamente seu
desempenho e a integridade
dos equipamentos. Por exem-

plo, o liquido de arrefecimento
melhora a troca de calor e pro-
tege contra corroséo, enquanto
0 6leo lubrificante reduz o atri-
to. Analises detalhadas desses
fluidos revelam contaminan-
tes, como agua e metais de
desgaste, essenciais para diag-
nosticar problemas e tomar
medidas corretivas.

"A frequéncia das andlises
varia conforme a criticidade
dos equipamentos. Os mais
criticos podem requerer moni-
toramento mensal, enquanto
outros menos criticos podem
ser analisados trimestralmen-
te. Essa abordagem persona-
lizada ajuda a potencializar a
disponibilidade operacional e
a eficiéncia dos ativos indus-
triais”, explica Alex Pujol.

Ele acrescenta que os resultados
dasanalisesnao apenasidentifi-
cam problemas iminentes, mas
também orientam acdes preven-
tivas e corretivas. Por exemplo, a
remocado de contaminantes po-
de melhorar significativamente
a eficiéncia energética de um
equipamento, reduzindo o tem-
po de ciclo e aumentando a vida
util dos componentes.

“Implementar programas ro-
bustos de andlise e monito-
ramento de fluidos, em co-
laboragdo com laboratérios
especializados, é fundamental
para garantir o sucesso opera-
cional a longo prazo. Ou seja,
investir em gestdo de andlise
de fluidos ndo é apenas uma
medida de manutencdo, mas
uma decisdo estratégica que
pode transformar a eficién-
cia e a confiabilidade de uma
planta industrial”, acrescenta
o coordenador comercial.
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Qualidade

ARLA 32: conheca as
praticas mais eficientes
de manuseio, transporte
e armazenamento

A Sotreq Agro desenvolveu um webinar exclusivo com o objetivo de fornecer
orientacées sobre o uso desse agente redutor de liquido automotivo tdo impor-
tante para o funcionamento das maquinas e a redugcdo da emissdo de poluentes

océ sabia que, além do gas carbonico

‘ ; (CO2), existem outras substancias prejudi-
ciais a camada de 0z6nio? Entre elas, esta

o 6xido nitroso — ingrediente primario da produ-
cédo de fertilizantes e um residuo comum da quei-
ma de combustiveis fosseis, em especial o diesel.

Por isso, veiculos e maquinas pesadas sao obri-
gadas pelo Instituto Nacional de Metrologia,
Qualidade e Tecnologia (Inmetro) a utilizar um
aditivo essencial: o ARLA 32. Trata-se da sigla
para “agente redutor de liquido automotivo”,
sendo um liquido composto de 32% de ureia de
alta pureza em agua desmineralizada desenvol-
vido para diminuir a poluicéo.

De acordo com o Técnico em Mecatrénica, En-
genheiro Mecénico e Consultor da Sotreq Agro,
Robson Morais Faria, o ARLA 32 é responsavel
por transformar os NOx, que sdo gases toxicos
a atmosfera, em materiais ndo-nocivos como ni-
trogénio e agua. Com a aplicacdo do ARLA 32,
as empresas atendem a legislacdo e reduzem de
forma significativa a emissao de NOx sem mo-
dificar o torque da maquina Tier 3, 4 ou 5, como
os tratores Fendt e da série S Valtra e as colheita-
deiras Fendt e Valtra, por exemplo.

A utilizacdo do ARLA 32 é essencial pa-
ra assegurar o eficiente funcionamento
dos veiculos e reduzir a emissado de po-
luentes, contribuindo assim com a pre-
servacgdo da qualidade de ar e do meio
ambiente.”

Robson Morais Faria,
Técnico em Mecatrénica, Engenheiro
Mecénico e Consultor da Sotreq Agro.

WEBINAR EXCLUSIVO:
BOAS PRATICAS

COM ARLA 32 NO
AGRONEGOCIO

Por ser uma substancia com
alto teor de pureza e complexi-
dade de fabricagao, a eficiéncia
do ARLA 32 depende princi-
palmente do correto manuseio,
transporte, armazenamento e
controle de qualidade.

Para orientar boas praticas e
maximizar os resultados no
campo ou na obra, a Sotreq
Agro desenvolveu o webinar
exclusivo Sotreq ARLA 32. O
conteudo em video aborda as
caracteristicas e as especifica-
¢des do produto entre outros
assuntos, como:

« Matéria-prima;
- Especificagdo do ARLA;
- Certificagao Inmetro;

« Manuseio e cuidados com a
limpeza;

+ Procedimentos para analise
da qualidade do ARLA 32.

Aponte a camera do seu
celular para o QR Code
acima e acesse o conteudo
de forma gratuita.

5 RAZOES PARA UTILIZAR
CORRETAMENTE O ARLA 32

Reducao da poluicao do ar: o uso regular de
ARLA 32 reduz as emissbdes de NOx em até
cinco vezes.

Preservacio da saiide do condutor: a ma qua-
lidade do ar resultante da emissédo de NOx pode
causar danos a saude do motorista, incluindo
ardéncia nos olhos e nariz e alergias, podendo
levar a problemas respiratérios graves.

Protecao da maquina contra danos irrever-
siveis: a presenca de impurezas em ARLA 32
de origem clandestina pode formar depdsitos
prejudiciais nos catalisadores, levando a da-
nos irreversiveis no veiculo.

Economia de combustivel e manutencao:
produtos clandestinos podem causar danos
ao sistema de poés-tratamento, levando a per-
da de desempenho, aumento do consumo
de combustivel e custos operacionais mais
elevados. Além disso, esses produtos podem
contribuir para emissdes de poluentes ao
meio ambiente.

Prevencao de multas e crimes ambientais:
fraudes e uso inadequado do ARLA 32 s3o cri-
mes ambientais e podem resultar em multas,
retencéo do veiculo e até mesmo prisao.



Profissao

Protagonistas das
maquinas pesadas

Inspire-se com as historias de trés operadores
experientes, que oferecem conselhos valiosos para
quem quer ingressar nessa profissao

mineracao, agricultura e diversas outras industrias, esta

uma figura essencial: o operador de maquinas pesadas.
Responsaveis por operar equipamentos como retroescavadeiras,
escavadeiras e tratores, esses profissionais desempenham uma
funcéo essencial na realizacdo de projetos de grande escala, ga-
rantindo eficiéncia e seguranca.

No centro de muitos empreendimentos de construcgao civil,

Um bom operador de maquinas pesadas possui um conjunto de
habilidades e praticas, como conhecimento técnico, treinamen-
tos e certificagdes adequadas, preciséo e atengéo aos detalhes,
comunicagéo, adaptabilidade e dominio de tecnologias embar-
cadas, como sistemas de controle e automacgao. Além disso, pre-
cisa ser dedicado, responsavel e gostar do desafio de trabalhar
com equipamentos de grande porte.

Para homenagear esses profissionais tdo importantes, a Revista

Elo traz o depoimento de trés operadores de sucesso, que contam
sua histéria e dao dicas para quem quer ingressar nessa carreira.
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DE OPERADOR A INSTRUTOR

Iranilso Augusto de Oliveira
17 anos de profissao
Corumba (MS)

“Sou de uma familia que veio
do campo, e mesmo depois
que nos mudamos para a ci-
dade, continuei apaixonado
por mdquinas. Quando come-
cei a trabalhar, fui contratado
por uma empresa que oferecia
formacdo para operar cami-
nhées basculantes, o que me
abriu portas para atuar com
diversos equipamentos, espe-
cialmente Cat.

Depois, aprendi a trabalhar
em minas subterrdneas, uma
tarefa muito exigente, e par-
ticipei das duas edicées do
Desafio de Operadores da So-
treq, conquistando posicdo de
destaque. Com minha experi-
éncia, me tornei multiplicador
e depois instrutor operacional,
funcdo que exerco até hoje.

Um dos maiores desafios e ao
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mesmo tempo uma das coisas
mais gratificantes para mim é
treinar operadoras. Atualmen-
te, temos cerca de 12 mulhe-
res trabalhando na empresa
que atuo, e o treinamento de-
las foi um sucesso. Destaco
isso porque treinar mulheres
ainda ndo é comum no merca-
do, mesmo com o numero ca-
da vez maior de interessadas
nessa drea.

Ser operador de madquinas é
mais do que uma profissdao;
é uma vocagdo e uma pai-
xdo que impulsiona homens
e mulheres a enfrentar cada
dia com determinacdo e res-
ponsabilidade. Por trds de ca-
da movimento de alavancas
e joysticks, hda um coragéo
cheio de sonhos e um espirito
indomavel que nunca desiste
diante de dificuldades.”

Iranilso Augusto
de Oliveira

TALENTO QUE VEM DE
FAMILIA

Luan Junio Carvalho da Silva
8 anos de profissao
Tocantins (MG)

“O interesse vem de familia.
Meu pai, meu tio, meu avé fo-
ram operadores. Quando eu
era mais jovem, ndo pensava
em ser operador, mas com o
tempo desenvolvi muito gosto
pela profissdo e hoje me sin-
to realizado. Para chegar até
aqui, consegui habilitagdo de
operador para escavadeira,
retroescavadeira e carrega-
deira e fiz varios cursos de
seguranca e aperfeicoamento.
Vejo essa profissdo de forma
muito positiva, pois sempre
encontro solugées para os de-
safios que enfrento.

Uma memoéria marcante é a
minha participagdo no Desa-
fio de Operadores em 2022.
Estar nessa competicdo na-
cional e conseguir um o6timo
resultado foi muito gratifican-
te, assim como a troca de ex-
periéncias com operadores de
diversos lugares do Brasil. Te-
nho amizades de la até hoje.

Para ser um bom operador, é
necessdrio estar sempre aten-
to a seguranca, possuir co-
nhecimento e ser apaixonado
pelo trabalho. E a seguranca
no trabalho ndo é sé o que se
aprende nos cursos; é algo que
se pratica todos os dias, apli-
cando os ensinamentos, usan-
do os equipamentos certos e
seguindo as orientacées dos
engenheiros e as condigbes do
ambiente de trabalho.”

Luan Junio
Carvalho da Silva

Jean Barros
daSilva

INSPIRANDO GERACOES

Jean Barros da Silva
5 anos de profissao
Bras Pires (MG)

“Desde pequeno, sempre ad-
mirei meu pai, que era ope-
rador de madquinas. Cresci
nesse ambiente e, em 2019,
entrei para o ramo. Para me
preparar, fiz cursos focados
em operacdo, manutencdo e
seguranca de equipamentos,
com especial atencdo as tec-
nologias avancadas, espe-
cialmente as da Caterpillar,
que facilitam muito o traba-
lho do operador atualmente.

Uma das coisas que mais
me tocam no meu trabalho
é ver criangas observando
com admiracdo o que faco.
Isso me faz lembrar como
eu também ficava fascina-
do pelas mdquinas quando
era pequeno.

O que mais me motiva no tra-
balho é ver a transformacdao
que conseguimos alcancar

ao final do dia. Participar
das edicées de 2019 e 2022
do Desafio de Operadores
da Sotreq também foi uma
grande motivagdo, e mal
PpOSso esperar para compe-
tir nas proximas edicoes.

Para ser um bom opera-
dor de maquinas pesadas,
é preciso ter responsabi-
lidade, cuidado com os
equipamentos e atencdo
a seguranca. Minha reco-
mendacdo para quem quer
seguir nessa carreira é
participar de treinamentos
regulares e se manter atu-
alizado com as tecnologias,
aprendendo a utiliza-las da
maneira mais eficiente pos-
sivel. As madquinas estdo
sempre evoluindo, e acom-
panhar essas mudancas é
fundamental para se desta-
car como operador.”
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Voceé esta em duvida
entre alugar ou comprar
equipamentos?

A Sotreq Rental convida a repensar essa questdo. Em muitos casos, o aluguel se
mostra a decisdo mais inteligente e vantajosa para o seu negocio. Quer saber
por qué? Entdo, confira 10 motivos!

4 Elimine os custos
de manutencgdo.

Capex zero. * ,‘

Cresga seu A Sotreq da
negécio sem »’A’ ) todo o suporte
mobilizar o - ‘ N necessario.

seu capital de Alta q
investimento. disponibilidade
de pecgas e
‘ equipamentos
e em mais de
. . I 65 filiais pelo
Brasil.

Minimize sua frota

de equipamentos, usando
somente para a aplicagdo
que precisar.

6 Rapidez na negociagdo 10
para vocé alugar em
situagdes Flexibilidade
inesperadas ou conforme sua
de emergéncia. demanda -
com solucoes

customizadas.
Conte com

equipamentos

novos/baixo Saiba mais

horimetro a sua d

disposicao. acessando
o QR Code

A Sotreq Rental oferece as melhores solugcbes em locagéo de maquinas Cat com tecnologias embatr-
cadas e equipe especializada, focada no crescimento da sua operagao, com contratos flexiveis que
atendem as mais diferentes necessidades.



£

O,

Palavras cruzadas

Desafie seus
conhecimentos

Teste sua atencgdo as ultimas tendéncias, casos de sucesso e demais assuntos
importantes compartilhados nas pdginas da Revista Elo!

Essas palavras cruzadas foram criadas especialmente para vocé, leitor atento, que acompanha de
perto nossos conteuidos e se mantém atualizado sobre os temas que impactam o mercado. Sera que
vocé consegue completar o desafio? Descubra agora!

&

o [ L L1 1]

1. Afaltade nos geradores pode _Enl_
resultar em paradas inesperadas.
2. O equilibrio é importante para

prolongar a vida util dos equipamentos.

atividade hé quase anos. E}

4. Marca exclusiva da Sotreq no Brasil
que oferece solugdes para mineragéo.

3. O Instituto Social Sotreq estd em ‘

5. Pais onde a Sotreq tem um
importante centro de operagdes
maritimas.

6. Programa que usa tecnologias m ” ‘
avancadas pra recuperar maquinario
com garantia Cat. ,&J

7. Agente redutor de liquido automotivo
criado para reduzir a emisséo de

poluentes. E,

Quer contribuir?
Faca sua doacéo!

8. Investimentos neste setor alcangarao
R$100 bilhdes de reais nos préoximos
anos.

9. Contrato de manutengao Perkins b ” “
personalizado para cada necessidade.
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MINIESCAVADEIRAS CAT

LIDER DA CATEGORIA.

OPCAQ COM CABINE SELADA E PRESSURIZADA

SAIBA MAIS




